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Международный стандарт финансовой отчетности МСФО 39 (редакция   2000 года)

Финансовые инструменты:

признание и оценка

В декабре 1998 года Правление КМСФО одобрило МСФО 39. Он вступает в силу для финансовой отчетности, охватывающей финансовые годы, начинающиеся 1 января 2001 года или после этой даты.  Более раннее его применение разрешается с начала финансового года, заканчивающегося после 15 марта 1999 года, даты выпуска МСФО 39. Ретроспективное применение не разрешается.

Во введении к МСФО 39 дается обзор работы КМСФО по финансовым инструментам.

В октябре 2000 года Правление одобрило пять небольших изменений к МСФО 39 и некоторым другим МСФО, имеющим отношение к МСФО 39 (МСФО 27, МСФО 28, МСФО 31, МСФО 32), которые были сделаны с целью улучшения отдельных параграфов и помогают удостовериться в последовательном применении МСФО 39. Эти изменения вступают в силу с момента первого применения компанией МСФО 39. Эти изменения:

(a) содержат требование последовательного применения порядка учета операций по покупке и продаже финансовых активов для каждой категории этих активов, с использованием либо даты заключения сделки, либо даты расчетов (параграфы 30, 32, 33 и 167);

(b) исключают первоначально одобренное требование МСФО 39 к кредитору признавать залог, полученный от заемщика, в бухгалтерском балансе;

(c) содержат более четкие требования при признании обесценения;

(d) требуют последовательного применения порядка учета при подготовке сводной отчетности в отношении инвестиций в долевые ценные бумаги, совершенных не на длительный срок, в соответствии с МСФО 39 и иными международными стандартами финансовой отчетности (МСФО 39, параграф 1; МСФО 27, параграф 13, МСФО 28, параграфы 8 и 10; и МСФО 31, параграф 35); и

(e) исключают потерявшие актуальность требования к раскрытию информации о хеджировании в МСФО 32 (МСФО 32, параграфы 91-94).

В марте 2000 года Правление КМСФО одобрило подход, предполагающий публикацию практических рекомендаций по применению МСФО 39 в форме вопросов и ответов. Впоследствии Комитет по практическому применению МСФО 39, созданный Правлением КМСФО специально для этой цели, опубликовал серию вопросов и ответов по МСФО 39. Практические рекомендации не были рассмотрены Правлением и не обязательно представляют позицию Правления КМСФО.

Для целей настоящего издания добавленный текст приведен с затенением, а удаленный из МСФО 39 (в редакции 1993 г.) текст выделен затенением и зачеркнут.


Введение

1. В настоящем Стандарте («МСФО 39») установлены принципы признания, оценки и раскрытия информации о финансовых активах и финансовых обязательствах. Это первый всеобъемлющий Стандарт КМСФО по данной теме, хотя некоторые вопросы, находящиеся в рамках сферы применения настоящего Стандарта, были рассмотрены в других Стандартах. В МСФО 25 «Учет инвестиций» речь шла о признании и оценке стоимости долговых и долевых инвестиций, а также инвестиций в землю и здания, другие материальные и нематериальные активы, используемые в качестве инвестиций. Настоящий Стандарт заменяет МСФО 25 за исключением положений, касающихся земли и зданий, других материальных и нематериальных активов, используемых в качестве инвестиций. В настоящее время КМСФО разрабатывает Стандарт по учету такого рода инвестиций в недвижимость. МСФО 38 «Нематериальные активы» заменяет положения МСФО 25, касающиеся инвестиций в нематериальные активы. Настоящий Стандарт также дополняет положения по раскрытию информации, содержащиеся в МСФО 32 «Финансовые инструменты: раскрытие и представление информации». Различные поправки к существующим международным стандартам финансовой отчетности представлены в конце настоящего МСФО 39  и вступают в силу для финансовой отчетности, охватывающей финансовые годы, начинающиеся с или после 1 января 2001 года. Более раннее применение допускается только по состоянию на начало финансового года, заканчивающегося после 15 марта 1999 г., даты выхода настоящего Стандарта.

Предыстория
2. В 1989 году КМСФО совместно с Канадским Институтом дипломированных бухгалтеров начал проект по разработке всестороннего стандарта по признанию, оценке и раскрытию финансовых инструментов. В сентябре 1991 года КМСФО опубликовал для комментариев проект положения Е40. После повторного рассмотрения предложений, собранных на основе полученных обширных данных, новый проект положения Е48 был опубликован для комментариев в январе 1994 года.

3. Принимая во внимание критические отклики на проект положения E48, произошедшие изменения в условиях использования финансовых инструментов, и развивающиеся подходы некоторых органов, устанавливающих национальные стандарты бухгалтерского учета, КМСФО решил разделить проект на этапы, начав с раскрытия информации и представления финансовой отчетности.

4. Первый этап был завершен в марте 1995 года, когда Совет КМСФО одобрил Международный стандарт финансовой отчетности 32, Финансовые инструменты: раскрытие и представление информации. В МСФО 32 речь идет о:
(a) осуществляемой эмитентами классификации финансовых инструментов в качестве  обязательства или капитала, а также классификации относящихся к финансовым инструментам процентов, дивидендов, прибылей и убытков. Сюда относится разделение некоторых сложных инструментов на элементы обязательства и капитала;

(b) зачете финансовых активов и финансовых обязательств; 

(c) раскрытии информации о финансовых инструментах.

5. На втором этапе проекта рассматриваются вопросы признания, прекращения признания, оценки и учета при хеджировании. Настоящий Стандарт посвящен всем этим вопросам.

6.
В июле 1995 года, КМСФО достиг соглашения с Международной организацией комиссий по ценным бумагам (МОКЦБ) о содержании рабочей программы по завершению основного комплекса международных стандартов финансовой отчетности, которые могли бы быть согласованы с МОКЦБ с целью привлечения международного капитала и получения котировок на всех мировых рынках. Эти основные стандарты включают стандарты по признанию и оценке финансовых инструментов, забалансовым статьям, хеджированию и инвестициям. Стандарты по раскрытию информации МСФО 32, сами по себе, не выполняют обязательства КМСФО перед МОКЦБ в отношении минимальных основных стандартов.

7. В марте 1997 года КМСФО совместно с Канадским Институтом дипломированных бухгалтеров издал всесторонний дискуссионный документ «Бухгалтерский учет финансовых активов и финансовых обязательств» и предложил прокомментировать предложения, изложенные в нем. КМСФО провел ряд специальных консультационных заседаний относительно этих предложений с различными национальными и международными заинтересованными группами в различных странах. Эти заседания и анализ писем с комментариями дискуссионного документа подтверждают, что КМСФО столкнулся с противоречиями и сложностями в поиске путей дальнейшего продвижения. Несмотря на существующую поддержку мнения, выдвинутого в дискуссионном документе, о том, что оценка всех финансовых активов и обязательств по справедливой стоимости необходима в целях обеспечения непротиворечивости и уместности информации для пользователей, применение данной концепции в некоторых отраслях экономики и к некоторым видам финансовых активов и обязательств продолжает вызывать затруднения. Помимо этого, безусловно, существуют затруднения по вопросу о перспективе включения нереализованной прибыли, в частности по долгосрочным долгам, в доходы, как это предлагается в дискуссионном документе. Легкого и быстрого разрешения этих трудностей не предвидится. Хотя ряд органов, устанавливающих национальные стандарты, предпринял проекты для разработки национальных стандартов по различным аспектам признания и оценки финансовых инструментов, ни в одной стране мира нет действующих или предлагаемых стандартов, аналогичных предложениям, содержащимся в дискуссионном документе.

8. Завершение работы над всесторонним единым международным стандартом по финансовым инструментам на основе дискуссионного документа до конца 1998 г. и его включение в основной комплекс стандартов, подлежащих рассмотрению МОКЦБ, представляется нереалистичным. Тем не менее, возможность использовать Международные стандарты финансовой отчетности для принятия решений о предоставлении инвестиций и кредитов, привлечения инвестиций из-за рубежа и получения рыночных котировок имеет крайне важное значение как для инвесторов, так и для компаний. Кроме того, хотя финансовые инструменты получили широкое распространение во всем мире, далеко не многие страны в настоящий момент имеют какие-либо национальные стандарты по признанию и оценке финансовых инструментов.

9.
Поэтому на совещании в ноябре 1997 года Совет КМСФО постановил следующее:

(a) КМСФО должен объединиться с органами, устанавливающими национальные стандарты, для разработки интегрированного и согласованного Международного стандарта финансовой отчетности по финансовым инструментам. Этот стандарт должен основываться на дискуссионном документе КМСФО, существующих и появляющихся национальных стандартах и лучших наработках и исследованиях по данному вопросу в мире; и

(b) в то же самое время, признавая срочность рассматриваемого предмета, КМСФО должен работать над подготовкой в 1998 году временного Международного стандарта по признанию и оценке финансовых инструментов. Данный стандарт, а также МСФО 32 по раскрытию и представлению информации о финансовых инструментах, несколько других существующих Международных стандартов финансовой отчетности, которые затрагивают вопросы о финансовых инструментах, будут действовать до тех пор, пока не завершится подготовка интегрированного, всестороннего стандарта.

10.  Совместная рабочая группа, включающая представителей КМСФО и ряда органов, устанавливающих национальные стандарты, уже начала работу над первой из предшествующих двух фаз. Настоящим Стандартом планируется завершить вторую фазу. КМСФО понимает, что предложения, изложенные в дискуссионном документе в марте 1997 года, представляют собой кардинальные изменения в традиционной практике бухгалтерского учета финансовых инструментов, поэтому следует решить ряд сложных технических вопросов (обсуждавшихся в дискуссионном документе), прежде чем устанавливать стандарты, полностью отражающие эти предложения. Кроме того, КМСФО полагает, что для эффективного внедрения данных принципов понадобится программа по их развитию, апробированию в реальных условиях, подготовке методических рекомендаций и проведению обучения. Совет КМСФО готов работать с органами, устанавливающими национальные стандарты во всем мире, для достижения поставленных целей в течение разумного периода времени. До тех пор, пока эти цели не достигнуты, настоящий Стандарт позволит значительно усовершенствовать отчетность по финансовым инструментам.
Предварительный вариант стандарта Е62
11.  В основе настоящего Стандарта лежит проект положения Е62, который КМСФО представил для комментариев 17 июня 1998 года. Официальный срок подготовки комментариев истек 30 сентября 1998 года, однако, Совет заявил, что он приложит все усилия и рассмотрит все комментарии, полученные до 25 октября. Кроме того, для выяснения мнения организаций – членов КМСФО о проекте положения Е62 менеджером проекта было проведено более 20 семинаров по всему миру, а в специализированных журналах были опубликованы краткие выводы, содержащиеся в проекте положения Е62. Для того, чтобы у организаций – членов КМСФО было достаточно времени для изучения проекта положения Е62 и подготовки комментариев, вышеуказанный проект поместили на странице КМСФО в Интернете .

12.  Спорные вопросы, возникавшие в процессе получения комментариев, рассматривались Подготовительным Комитетом КМСФО, предоставлявшим рекомендации Правлению, а затем самим Советом на заседаниях в ноябре и декабре 1998 года.

Более широкое применение справедливой стоимости к финансовым инструментам
13.
В настоящем Стандарте значительно расширяется использование справедливой стоимости при учете финансовых инструментов. Это полностью соответствует распоряжению Правления, на основании которого Совместная Рабочая Группа должна продолжить изучение возможности учета всех финансовых активов и обязательств по справедливой стоимости. В соответствии с настоящим Стандартом необходимо изменить существующую практику и использовать справедливую стоимость при учете:

(a) почти всех производных активов и производных обязательств (в настоящее время они часто вообще не признаются в учете, не говоря уже об их оценке по справедливой стоимости);

(b) всех долговых и долевых ценных бумаг, других финансовых активов, предназначенных для торговли (в международном стандарте МСФО 25 их разрешается отражать по меньшему из двух значений: фактическим затратам и рыночной стоимости, справедливой стоимости; сегодня существует различная практика);

(c) всех долговых и долевых ценных бумаг, других финансовых активов, не предназначенных для торговли, но тем не менее имеющихся в наличии для продажи (в МСФО 25 их разрешается отражать по меньшему из двух значений: фактическим затратам и рыночной стоимости, справедливой стоимости; сегодня их, как правило, отражают по фактическим затратам);

(d) некоторых производных инструментов, встроенных в непроизводные инструменты (сегодня, как правило, их вообще не признают в учете);

(e) непроизводных финансовых инструментов, содержащих встроенные производные инструменты, которые невозможно с достаточной степенью достоверности отделить от непроизводного инструмента (в настоящее время, как правило, они отражаются по амортизированным затратам);

(f) непроизводных активов и обязательств, позиции по которым, отражаемые по справедливой стоимости, хеджируются при помощи производных инструментов (так как в настоящее время отсутствуют стандарты по учету при хеджировании, имеются значительные отличия в существующей практике);

(g) инвестиций с фиксированным сроком погашения, которые компания не определила в категорию «удерживаемые до погашения» (в МСФО 25 их разрешается отражать по  меньшему из двух значений: фактическим затратам и рыночной стоимости, справедливой стоимости; на сегодняшний день их чаще всего отражаются по фактическим затратам);

(h) ссуд и дебиторской задолженности, которые компания не определила в категорию «удерживаемые до погашения» (в МСФО 25 их разрешается отражать по  меньшему из двух значений: фактическим затратам и рыночной стоимости, справедливой стоимости; на сегодняшний день их, как правило, отражают по фактическим затратам).

14. 
Согласно настоящему Стандарту к трем видам финансовых активов, по-прежнему отражаемым по фактическим затратам, относятся ссуды и дебиторская задолженность, предоставленные компанией, прочие инвестиции с фиксированным сроком погашения, которыми компания намерена и имеет возможность владеть до погашения, а также некотируемые долевые инструменты, справедливую стоимость которых невозможно определить с достаточной степенью достоверности (включая связанные с ними производные инструменты, расчеты по которым должны производиться путем поставки таких некотируемых долевых инструментов). На данный момент в силу ряда причин Совет решил не требовать проведения оценки по справедливой стоимости в отношении ссуд, дебиторской задолженности и прочих инвестиций с фиксированным сроком погашения. Первая причина заключается в необходимости проведения значительных изменений существующей практики во многих странах. Еще одной причиной является то, что во многих секторах рынка имеется портфельная связь между ссудами,  дебиторской задолженностью, прочими инвестициями с фиксированным сроком погашения и обязательствами, которые согласно настоящему Стандарту будут оцениваться по амортизированной первоначальной стоимости. Кроме того, многие подвергают сомнению уместность справедливой стоимости для инвестиций с фиксированным сроком погашения, предназначенных для удержания до погашения. Совместная Рабочая Группа изучает данные вопросы. 

15.
Предметом рассмотрения Совместной Рабочей Группы также является целесообразность и методы определения достоверной справедливой стоимости некотируемых долевых инструментов. В соответствии с настоящим Стандартом оценка большинства обязательств не проводится по справедливой стоимости, хотя все производные обязательства (кроме индексированных по отношению к некотируемому долевому инструменту, стоимость которого невозможно определить с достаточной степенью достоверности), а также те, которые предназначены для торговли, оцениваются по справедливой стоимости. Оценка обязательств по справедливой стоимости является предметом нескольких исследований, проводимых в настоящее время Совместной Рабочей Группой.
Резюме Стандарта

16.
В соответствии с настоящим Стандартом все финансовые активы и финансовые обязательства, в том числе все производные инструменты, должны признаваться на балансе. Первоначально их следует оценивать по фактическим затратам, то есть по справедливой стоимости возмещения, уплаченного или полученного при приобретении финансового актива или возникновении обязательства (с учетом прибылей и убытков при хеджировании).

17.
После первоначального признания все финансовые активы следует переоценить по справедливой стоимости за исключением ниже перечисленных категорий активов, которые необходимо отразить по амортизированным затратам, подлежащим проверке на обесценение:

(a) ссуды, предоставленные компанией, и дебиторская задолженность, не предназначенные для торговли;

(b) иные инвестиции с фиксированным сроком погашения, такие как долговые ценные бумаги и подлежащие обязательному выкупу привилегированные акции, которыми компания намерена и имеет возможность владеть до их погашения; и

(c) финансовые активы, справедливую стоимость которых невозможно определить с достаточной степенью достоверности (к ним относятся некоторые долевые инструменты без рыночной котировки, а также связанные с ними производные инструменты, расчеты по которым должны производиться путем поставки таких некотируемых долевых инструментов).

18.
После приобретения большинство финансовых обязательств следует оценивать по первоначально отраженной стоимости за вычетом выплат основной суммы долга и амортизации. По справедливой стоимости следует переоценивать только производные инструменты и обязательства, предназначенные для торговли.

19. 
В отношении финансовых активов и обязательств, переоцениваемых по справедливой стоимости, у компании имеется одна из следующих альтернатив:

(a) всю сумму переоценки относить на чистую прибыль или убыток за период; или

(b) признавать в качестве чистой прибыли или убытка только те изменения в справедливой стоимости, которые относятся к финансовым активам и обязательствам, предназначенным для торговли, а на счете капитала отражать изменения в стоимости не торгуемых инструментов до момента продажи финансового актива, при этом прибыль или убыток от продажи отражаются на счете прибылей и убытков. Для данной цели производные инструменты всегда рассматриваются в качестве предназначенных для торговли, если только они не участвуют в процессе хеджирования, удовлетворяющем требованиям учета при хеджировании.

20. 
В настоящем Стандарте установлен порядок определения момента перехода к другой стороне контроля над финансовым активом или обязательством. В отношении финансовых активов переход контроля обычно признается, когда (а) цессионарий получает право продать или передать в залог актив и (б) цедент не имеет права выкупить переданные активы, за исключением случаев, когда данный актив свободно обращается на рынке или цена выкупа определена как справедливая стоимость актива на момент выкупа. Что касается прекращения признания обязательств, то должник должен быть на законных основаниях освобожден от первичной ответственности за исполнение обязательства (или его части) либо в судебном порядке, либо самим кредитором. В случае, если часть финансового актива или обязательства реализуется или погашается, балансовая стоимость распределяется, исходя из относительной справедливой стоимости соответствующих частей. Если установить справедливую стоимость не представляется возможным, для признания используется подход на основе возмещения затрат.

21. Для целей бухгалтерского учета хеджирование представляет собой использование производного или (в ограниченном числе случаев) непроизводного финансового инструмента для частичной или полной компенсации изменения справедливой стоимости или потоков денежных средств хеджируемой статьи. Хеджируемой статьей может быть актив, обязательство, твердое соглашение или предполагаемая будущая сделка, которая связана с риском изменения стоимости или изменения будущих потоков денежных средств. В учете при хеджировании результаты взаимозачета симметрично признаются на счете чистой прибыли или убытка.

22. 
В соответствии с настоящим Стандартом в ряде случаев допускается учет хеджирования при условии, что механизм хеджирования определен достаточно четко, поддается оценке и действительно имеет место.

23. Настоящий Стандарт применяется к страховым компаниям за исключением прав и обязанностей по договорам страхования. Настоящий Стандарт применяется к производным инструментам, встроенным в договоры страхования. В настоящее время идет работа по отдельному проекту КМСФО, связанному с учетом для страховых компаний.
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Финансовые инструменты: признание и оценка
Стандарты, которые набраны жирным курсивом, должны читаться в контексте вспомогательных материалов и инструкций по внедрению, содержащихся в настоящем Стандарте, и в контексте Предисловия к Международным стандартам финансовой отчетности. Международные стандарты финансовой отчетности не предназначены для применения к несущественным статьям (смотри параграф 12 Предисловия).

Цель
Целью настоящего Стандарта является установление принципов признания, оценки и раскрытия информации о финансовых инструментах в финансовой отчетности коммерческих компаний.
Сфера применения 

1. Настоящий Стандарт должен применяться всеми компаниями ко всем финансовым инструментам, за исключением:

(b) долей участия в дочерних и ассоциированных компаниях, а также в совместной деятельности, которые учитываются в соответствии с МСФО 27, Сводная финансовая отчетность и учет инвестиций в дочерние компании; МСФО 28, Учет инвестиций в ассоциированные компании; МСФО 31, Финансовая отчетность об участии в совместной деятельности. Тем не менее, компания применяет этот стандарт для подготовки сводной финансовой отчетности в отношении отражения доли участия в дочерних и зависимых организациях, или совместной деятельности, если (а) эта доля приобретена и находится во владении  компании исключительно в целях ее последующей продажи в недалеком будущем; или (b) если эта организация или деятельность функционирует в условиях строгих долгосрочных ограничений, в связи с которыми ее возможности передавать активы компании существенно снижены. В этих случаях в дополнение к требованиям по раскрытию информации, установленным в настоящем Стандарте, применяются также соответствующие требования МСФО 27, МСФО 28 и МСФО 31.

(c) прав и обязательств по аренде, к которым применяется МСФО 17, Аренда; однако, (i) арендная плата к получению, признанная на балансе арендодателя, является предметом рассмотрения настоящего Стандарта в части, касающейся прекращения признания (параграфы 35-65 и 169(g)) и (ii) настоящий Стандарт применяется к производным инструментам, встроенным в договоры аренды (см. параграфы 22-26);

(d) активов и обязательств работодателей по пенсионным планам, к которым применяется МСФО 19, Вознаграждения работникам;

(e) прав и обязательств по договорам страхования, которые определяются в параграфе 3 МСФО 32, Финансовые инструменты: раскрытие и представление информации, однако настоящий Стандарт применяется к производным инструментам, встроенным в договоры страхования (см. параграфы 22-26;

(f) долевых инструментов, выпущенных отчитывающейся компанией, включая опционы, варранты и другие финансовые инструменты, которые классифицируются как акционерный капитал отчитывающейся компании (однако, владелец таких инструментов обязан применять настоящий Стандарт к данным инструментам);

(g) договоров финансовых гарантий, включая аккредитивы, которые предусматривают осуществление выплат в случае, если дебитор окажется не в состоянии произвести своевременную оплату (в МСФО 37, Резервы, условные обязательства и условные активы, содержатся методические указания в отношении признания и оценки финансовых гарантий, гарантийных обязательств и других подобных инструментов). И наоборот, договоры финансовых гарантий являются предметом настоящего Стандарта в случае, если они предусматривают осуществление выплат в результате изменений указанной процентной ставки, курса ценной бумаги, цены товара, кредитного рейтинга, валютного курса, индекса цен или ставок, другой переменной (иногда называемой «базисной»). Кроме того, в соответствии с настоящим Стандартов необходимо признавать финансовые гарантии, обязательства по которым аннулируются или выполняются на основании порядка прекращения признания, излагаемого в параграфах 35-65;

(h) договоров при объединении бизнеса, предусматривающих возмещение, обусловленное будущими событиями, (см. параграфы 65-76 МСФО 22 (редакция 1998 г.), Объединение бизнеса);

(i) договоров, в соответствии с которыми осуществление платежа обусловлено климатическими, геологическими и другими изменениями окружающей среды (см. параграф 2), однако настоящий Стандарт применяется к другим видам производных инструментов, встроенных в такие договоры (см. параграфы 22-26).

2. 
Договоры, в соответствии с которыми осуществление платежа обусловлено климатическими, геологическими и другими изменениями окружающей среды, обычно используются в качестве страховых полисов. (Договоры, основанные на климатических изменениях, иногда называют метеорологическими производными инструментами.) В таких случаях выплата производится исходя из размера ущерба, причиненного компании. В соответствии с параграфом 1(d) права и обязанности по договорам страхования исключаются из сферы применения настоящего Стандарта. Совет признает, что выплаты по некоторым договорам не связаны с размером убытка компании. Хотя Совет решил оставить такие метеорологические производные инструменты в рамках сферы применения настоящего Стандарта, он пришел к выводу о необходимости проведения дальнейшего исследования в целях подготовки четких определений, разграничивающих две группы договоров: «чисто страховые» и «чисто производные».

3.
Настоящий Стандарт не меняет требования к:

(a) учету инвестиций в дочерние компании в отдельной финансовой отчетности материнской компании, осуществляемому материнской компанией в соответствии с параграфами 29-31 МСФО 27;

(b) учету инвестиций в ассоциированные компании в отдельных формах финансовой отчетности инвестора, осуществляемому инвестором в соответствии с параграфами 12-15 МСФО 28;

(c) учету инвестиций в совместную деятельность в отдельных формах финансовой отчетности предпринимателя или инвестора, осуществляемому участником совместной деятельности в соответствии с параграфами 35 и 42 МСФО 31; или 

(d) планам пенсионного обеспечения, которые соответствуют МСФО 26, Учет и отчетность по программам пенсионного обеспечения (пенсионным планам).

4.
Иногда компания осуществляет так называемые «стратегические» инвестиции в долевые ценные бумаги других компаний с целью установления или поддержания долгосрочных рабочих связей с компаниями, являющимися объектами инвестирования. Инвестор применяет МСФО 28, Учет инвестиций в ассоциированные компании, для того, чтобы определить, является ли метод учета по долевому участию применимым к такой инвестиции, так как инвестор имеет существенное влияние на ассоциированную компанию. Аналогично, компания-инвестор использует МСФО 31, Финансовая отчетность об участии в совместной деятельности, для того, чтобы определить, является ли пропорциональное сведение или метод учета по долевому участию применимым для таких инвестиций. В случае, если ни метод учета по долевому участию, ни пропорциональное сведение не применимы, то компания применяет настоящий Стандарт к этим инвестициям

5.
Настоящий Стандарт применяется к финансовым активам и обязательствам страховых компаний, за исключением прав и обязательств, возникающих в соответствии с договорами страхования, которые были исключены в параграфе 1(d). Отдельный проект КМСФО по бухгалтерскому учету договоров страхования в настоящее время находится в процессе разработки. В нем будут рассматриваться права и обязательства, возникающие согласно договорам страхования. Методические указания в отношении финансовых инструментов, встроенными в договора страхования, см. в параграфах 22-26.

6.
Настоящий Стандарт применяется к товарным контрактам (договорам), которые предоставляют право сторонам произвести расчеты в денежной форме или с помощью какого-либо другого финансового инструмента, за исключением товарных контрактов, (а) заключенных с целью удовлетворения ожидаемых потребностей компании в закупках, продажах или потреблении, (б) предназначенных для этой цели с самого начала и (в) исполняемых путем поставки товара.

7. 
Если компания заключает договоры о взаимозачетах, в соответствии с которыми проводятся расчеты по обязательствам на основе их сальдирования, такие договоры не считаются заключенными в целях удовлетворения ожидаемых потребностей компании в закупках, продажах или потреблении.

Определения

Из МСФО 32
8.
Следующие термины используются в настоящем Стандарте в значениях, указанных в МСФО 32:

Финансовый инструмент - это любой договор, в результате которого одновременно возникают финансовый актив у одной компании и финансовое обязательство или долевой инструмент - у другой.

Финансовый актив - это любой актив, являющийся:

(a)
денежными средствами;

(b)
обусловленным договором правом не получение денежных средств или другого финансового актива от другой компании; 

(c)
обусловленным договором правом на обмен финансовыми инструментами с другой компанией на потенциально выгодных условиях; или 

 (d)
долевой инструмент другой компании.

Финансовое обязательство - это любая обязанность по договору:

(a)
предоставить денежные средства или иной финансовый актив другой компании; или

(b)
обменять финансовые инструменты с другой компанией на потенциально невыгодных условиях.

Долевой инструмент - это любой договор, подтверждающий право на долю активов компании, остающихся после вычета всех ее обязательств (см. параграф 11).

Справедливая стоимость - сумма денежных средств, достаточная для приобретения актива или исполнения обязательства при совершении сделки между хорошо осведомленными, желающими совершить такую сделку, независимыми друг от друга сторонами.

9.
Для целей определений, приведенных в предыдущем параграфе, МСФО 32 устанавливает, что термин «компания» включает в себя физические лица, товарищества, акционерные общества и органы государственной власти.

Дополнительные определения

10.
Следующие термины используются в настоящем Стандарте в указанных значениях:
Определение производного инструмента
Производный инструмент – это финансовый инструмент:

(а)
стоимость которого меняется в результате изменения  процентной ставки, цены товара или ценной бумаги, обменного курса, индекса цен или ставок, кредитного рейтинга или кредитного индекса, другой переменной (иногда называемой «базисной»);

(b)
для приобретения которого необходимы небольшие первоначальные инвестиции по сравнению с другими инструментами, цены на которые аналогичным образом реагируют на изменения рыночной конъюнктуры; и

(c)
расчеты по которому осуществляются в будущем. 

Определения четырех категорий финансовых активов

Финансовые активы или обязательства, предназначенные для торговли, -- это активы или обязательства, приобретенные или принятые на себя главным образом с целью извлечения  прибыли в результате  краткосрочных колебаний цен или маржи дилера. Финансовый актив следует классифицировать как предназначенный для торговли, независимо от причин его приобретения, если он является частью портфеля, структура которого фактически свидетельствует о стремлении к получению прибыли в краткосрочной перспективе (см. параграф 21). Производные финансовые активы и производные финансовые обязательства всегда рассматриваются в качестве предназначенных для торговли, кроме тех случаев, когда они определены в качестве эффективных инструментов хеджирования (Пример обязательства, предназначенного для торговли, см. в параграфе 18).

Инвестициями, удерживаемыми до погашения, являются финансовые активы с фиксированными или определяемыми платежами и фиксированным сроком погашения, которыми компания твердо намерена и способна владеть до наступления срока погашения (см. параграфы 80-92), за исключением ссуд и дебиторской задолженности, предоставленных компанией.

Ссуды и дебиторская задолженность, предоставленные компанией, представляют собой финансовые активы, создаваемые компанией путем  предоставления денежных средств, товаров или услуг непосредственно дебитору, за исключением тех случаев, когда они предоставляются в целях немедленной их переуступки в самое ближайшее время или в краткосрочной перспективе. В последних случаях они классифицируются как предназначенные для торговли. Ссуды и дебиторская задолженность, предоставленные компанией, не включаются в состав инвестиций, удерживаемых до погашения. В соответствии с настоящим Стандартом они попадают в отдельную категорию (см. параграфы 19-20).

Финансовые активы, имеющиеся в наличии для продажи, -- это те финансовые активы, которые не попали в следующие категории: (а) ссуды и дебиторская задолженность, предоставленные компанией, (б) инвестиции, удерживаемые до погашения, и (в) финансовые активы, предназначенные для торговли (см. параграф 21).
Определения, связанные с признанием и оценкой
 Амортизируемая стоимость финансового актива или обязательства – величина, в которой финансовый актив или обязательство были оценены при первоначальном признании, уменьшенная или увеличенная на сумму накопленной амортизации  разницы между первоначальной стоимостью и ценой погашения, за вычетом выплат в погашение основной суммы долга, а также суммы частичного списания (осуществляемого напрямую или путем формирования оценочных резервов) в связи с обесценением или безнадежной задолженностью.

Метод эффективной ставки процента - это метод расчета амортизации с использованием эффективной ставки процента финансового актива или финансового обязательства. 

Эффективная ставка процента – это ставка, которая применяется при точном дисконтировании суммы будущих денежных платежей, ожидаемой до наступления срока платежа или очередной даты пересмотра ставки процента, до величины текущей чистой балансовой стоимости финансового актива или финансового обязательства. В расчет включаются все вознаграждения и прочие суммы, выплаченные или полученные сторонами по договору. Эффективная ставка процента иногда называется нормой дохода к погашению или к моменту следующего пересмотра ставки процента и является внутренней нормой доходности финансового актива или финансового обязательства за данный период ( см. параграф 31 МСФО 18, Выручка, и параграф 61 МСФО 32).

Затраты по сделке – дополнительные издержки, непосредственно связанные с приобретением или выбытием финансового актива или обязательства (см. параграф 17).

Твердое соглашение – имеющий обязательную силу договор обмена определенным количеством ресурсов по указанной цене в определенный день (определенные дни) в будущем.

Контроль за активом – право на получение будущих экономических выгод от использования данного актива.

Прекращение признания означает полное или частичное списание финансового актива или обязательства с бухгалтерского баланса компании.

Определения, связанные с учетом при хеджировании
Хеджирование для целей бухгалтерского учета означает использование одного или нескольких инструментов хеджирования для частичной или полной компенсации изменения справедливой стоимости хеджируемой статьи или связанных с ней поступлений и платежей денежных средств.
Хеджируемая статья – это актив, обязательство, твердое обязательство или ожидаемая будущая сделка, которая (а) подвергает компанию риску изменений справедливой стоимости или риску изменений будущих поступлений и платежей денежных средств и (б) для целей учета при хеджировании определена в качестве хеджируемой (в параграфах 127-135 уточняется определение хеджируемых статей).

Инструмент хеджирования для целей учета при хеджировании – это определенный производный инструмент или (в ограниченном числе случаев) другой финансовый актив или обязательство, справедливая стоимость которого или поступления и платежи  денежных средств от которого, как ожидается, будут компенсировать изменения справедливой стоимости определенной хеджируемой статьи или связанных с ней поступлений и платежей денежных средств. Непроизводные финансовые активы или непроизводные финансовые обязательства могут определяться в качестве инструмента хеджирования для целей учета при хеджировании исключительно в случае, если они хеджируют риск изменения валютного курса.

.

Эффективность хеджирования – это степень, в которой удалось компенсировать изменения справедливой стоимости или поступлений и платежей денежных средств, связанных с хеджируемым риском, при помощи инструмента хеджирования (см. параграфы 146-152).
Другие определения
Секьюритизация – процесс трансформации финансовых активов в ценные бумаги.

Договор РЕПО – соглашение о передаче финансового актива другой стороне в обмен на денежные средства или другое возмещение, предполагающее одновременное принятие на себя обязательства выкупить данный финансовый актив в определенный день в будущем, уплатив сумму, равную полученным денежным средствам или другому возмещению плюс проценты.

Долевой инструмент

11.
На основании договора у компании может возникнуть обязательство, подлежащее исполнению путем передачи этой компанией  либо финансовых активов, либо выпущенных ею  долевых ценных бумаг. В том случае, если количество долевых ценных бумаг, необходимых для погашения обязательства, меняется вместе с изменениями их справедливой стоимости так, что общая стоимость предоставляемых долевых ценных бумаг всегда равняется общей стоимости обязательств по договору, то компания-должник не подвергается риску получения прибыли или убытков в результате колебаний курса долевых ценных бумаг. Такое обязательство следует учитывать как финансовое обязательство компании и, следовательно, оно не исключается из сферы применения настоящего Стандарта в соответствии с параграфом 1(e).

12.
Компания может заключить форвардный или опционный контракт, либо приобрести  другой производный инструмент, стоимость которого меняется не под влиянием рыночного курса собственных долевых ценных бумаг компании, а под воздействием другого фактора. Однако расчеты по такому финансовому инструменту могут или должны производиться путем поставки собственных долевых ценных бумаг компании. В таком случае компания учитывает этот инструмент как производный, а не долевой, потому что стоимость такого инструмента не зависит от изменений курса ее долевых ценных бумаг.
Производные финансовые инструменты

13.
Типичными примерами производных инструментов являются фьючерсные, форвардные, опционные контракты и свопы. У производного инструмента обычно имеется условная сумма, т.е. сумма валюты, количество акций, число единиц веса, объема или других единиц, указанных в контракте. Однако, в соответствии с условиями производного инструмента  инвестор или лицо, выписавшее производный инструмент, не обязаны инвестировать или, наоборот, получать условную сумму в момент заключения договора. Наоборот, контракт может предусматривать осуществление фиксированной выплаты в результате наступления определенного события в будущем, причем сумма  выплаты не зависит от  условной суммы. Например, контракт может предусматривать уплату заранее определенной суммы в размере 1000 в случае, если ставка ЛИБОР по 6-месячным кредитам увеличится на 100 базисных пунктов. В данном примере условная сумма вообще не указывается.

14.
Обязательства по покупке или продаже нефинансовых активов или нефинансовых обязательств учитываются как договоры, не исполненные сторонами в одинаковой степени,  а не как производные инструменты в случае, если отчитывающаяся компания предполагает их исполнение  путем поставки нефинансового актива в процессе обычной хозяйственной деятельности и без осуществления зачета встречных требований  (осуществляемых либо с контрагентом по сделке, либо посредством заключения договоров о взаимозачете). Осуществление зачета встречных требований предполагает осуществление денежных расчетов на основе  изменений их справедливой стоимости.

15. Особенностью производного инструмента является то, что для его приобретения требуются незначительные первоначальные инвестиции по сравнению с другими договорами, которые аналогичным образом реагируют на изменения рыночной конъюнктуры. Опционный контракт удовлетворяет данному определению, так как уплачиваемая за опцион премия значительно меньше стоимости инвестиций, необходимых для приобретения базисного финансового инструмента, к которому привязан опцион.

16. Если компания заключает договор на приобретение финансового актива, предусматривающий, что поставка этого актива осуществляется в срок, установленный законодательством или правилами, принятыми на данном конкретном рынке (иногда такой договор называется «типовым»), и что  обязательства по договору, подлежат исполнению по фиксированной цене, начиная с даты заключения сделки и до установленной даты расчетов, то такой договор является форвардным, удовлетворяющим определению производного инструмента. В настоящем Стандарте предусматривается специальный учет таких типовых договоров (см. параграфы 30-34).

Затраты по сделке 

17. Затраты по сделке включают вознаграждение и комиссионные, уплаченные агентам, консультантам, брокерам и дилерам; сборы регулирующих органов и фондовых бирж, а также налоги и сборы за перевод средств. Затраты по сделке не включают премию и дисконт по долговым инструментам, затраты на финансирование, распределенные внутренние административные расходы и затраты по управлению активами.

Обязательства, предназначенные для торговли

18. Обязательства, предназначенные для торговли, включают (а) производные обязательства, не используемые в качестве инструментов хеджирования и (б) обязательства продавца по поставке ценных бумаг при «коротких» продажах (компании, продающей ценные бумаги, которыми она не владеет на момент продажи). Использование обязательства для финансирования спекулятивной деятельности не означает, что данное обязательство предназначено для торговли.

Ссуды и дебиторская задолженность, предоставленные компанией

19. 
Ссуда считается  предоставленной компанией, если приобретение прав требования по ней осуществляется путем непосредственного участия компании в ссуде, предоставленной  другим кредитором, при условии, что компания оплачивает ее  в день предоставления данной ссуды другим кредитором. Однако долевое участие  в пуле ссуд или дебиторской задолженности, например, в связи с секьюритизацией, представляет собой приобретение в результате переуступки прав требования,  а не предоставление ссуды, так как компания не предоставила денежные средства, товары или услуги непосредственно исходным дебиторам и не приобрела свою долю участия вместе с другим кредитором в тот же день, когда были предоставлены исходные ссуды или дебиторская задолженность. Кроме того, сделка, являющаяся по своей сути переуступкой прав требования по ранее предоставленной ссуде – например, ссуда неконсолидированному специализированному юридическому лицу, предназначенная для финансирования приобретения им ссуд, предоставленных другими, – не относится к ссудам, предоставленным компанией. Ссуда, приобретенная компанией в ходе объединения бизнесасчитается предоставленной компанией-покупателем при условии, что ее точно так же классифицировала приобретаемая компания. Оценка ссуды при поглощении проводится согласно международному Стандарту МСФО 22 «Объединение бизнеса». Ссуда, приобретенная в ходе объединения в консорциум, считается предоставленной потому, что каждый кредитор участвует в  предоставлении ссуды и перечисляет денежные средства непосредственно дебитору.

20.
Ссуды или требования, которые не были предоставлены компанией, а были получены в результате переуступки прав требования по ним, в зависимости от конкретной ситуации попадают в категорию финансовых инструментов  «удерживаемых до погашения», «имеющихся в наличии для продажи» или «предназначенных для торговли».

Финансовые активы, имеющиеся в наличии для продажи
21.
Финансовый актив классифицируется как имеющийся в наличии для продажи, если его нельзя отнести ни к одной из трех категорий финансовых активов, а именно: предназначенные для торговли, удерживаемые до погашения, ссуды и дебиторская задолженность, предоставленная компанией. Финансовый актив классифицируется как предназначенный для торговли, а не как имеющийся в наличии для продажи, если он является частью портфеля аналогичных активов, сделки с которыми свидетельствуют о стремлении к получению прибыли либо от колебаний курса в краткосрочной перспективе, либо в качестве маржи дилера. 

Встроенные производные финансовые инструменты
22. Иногда производный инструмент может являться элементом гибридного (комбинированного) финансового инструмента, состоящего из производного компонента и «основного» контракта, в результате чего некоторые денежные потоки по комбинированному инструменту и самостоятельному производному финансовому инструменту изменяются сходным образом. Такие производные финансовые инструменты иногда называют «встроенными производными финансовыми инструментами». Встроенный производный инструмент приводит к изменению некоторых или всех предусмотренных договором денежных потоков в соответствии с указанной ставкой процента, курсом ценной бумаги, ценой товара, валютным курсом, индексом цен или ставок или другой переменной.
23. Встроенный производный финансовый инструмент следует выделять из «основного» договора и учитывать как производный инструмент в соответствии с настоящим Стандартом при выполнении всех ниже перечисленных условий:

(а)
экономические характеристики и риски встроенного производного финансового инструмента не имеют тесной связи с экономическими характеристиками и рисками «основного» договора;

(b) 
отдельный инструмент с теми же самыми условиями, что и встроенный производный финансовый инструмент, соответствует определению производных финансовых инструментов; и

(c) 
оценка гибридного (сложного) инструмента не проводится по справедливой стоимости, а изменения в справедливой стоимости не относятся на чистую прибыль или убыток.

При отделении встроенного производного финансового инструмента непосредственно «основной» договор следует учитывать (а) в соответствии с настоящим Стандартом, если договор представляет собой финансовый инструмент или (б) на основании соответствующих международных стандартов финансовой отчетности, если договор не является финансовым инструментом.
24. 
Экономические характеристики и риски встроенного производного инструмента не рассматриваются в  тесной связи с «основным» договором (параграф 23(а)) в приведенных ниже примерах. В следующих обстоятельствах при выполнении условий параграфов 23(b) и 23(c) компания учитывает встроенный производный инструмент отдельно от основного договора согласно настоящему Стандарту:

(a) опцион на продажу принадлежащего  компании долевого инструмента тесно не связан  с «основным» долевым инструментом;

(b) опцион на покупку долевых инструментов, которые принадлежат компании, с точки зрения владельца не имеет тесной связи с «основным» долевым инструментом (с точки зрения эмитента опцион на покупку является долевым инструментом эмитента, если последний обязан или вправе  потребовать провести расчеты акциями – в этом случае опцион на покупку не является предметом настоящего Стандарта);

(c) право или автоматическое условие, предусматривающее пролонгацию срока обращения (погашения) имеющегося у компании долгового инструмента, не имеет тесной связи с «основным» договором по долговому инструменту, за исключением тех случаев, когда в момент пролонгации осуществляется одновременная корректировка с учетом рыночной ставки процента;

(d) привязанные к долевым инструментам проценты или основная сумма долга – т.е. когда величина процентов или основной суммы привязаны к стоимости обыкновенных акций – не имеют тесной связи с «основным» договором по долговому инструменту или «основным» договором страхования, так как существуют отличия между рисками, присущими основному договору, и рисками встроенного производного инструмента;

(e) привязанные к товару проценты или основная сумма долга – т.е. когда величина процентов или основной суммы привязаны к стоимости определенного товара – не имеют тесной связи с «основным» договором по долговому инструменту или «основным» договором страхования, так как существуют отличия между рисками, присущими основному договору, и рисками встроенного производного инструмента;

(f) встроенное в долговой инструмент, предусматривающий право на конвертацию в долевые ценные бумаги, не имеет тесной связи с основным долговым инструментом;

(g) опцион на продажу или на покупку долгового инструмента, выпущенного со значительным дисконтом или премией, не имеет тесной связи с долговым инструментом, за исключением тех, которые могут быть отозваны или погашены (например, облигация с нулевым купоном) по их приращенной стоимости; и

(h) не имеют тесной связи с основным долговым инструментом условия договора, известные как кредитные производные инструменты, встроенные в «основной» долговой инструмент, которые позволяют одной стороне (‘выгодоприобретателю’) передать риск неплатежа по активу, находящемуся или не находящемуся в его собственности, другой стороне (‘гаранту’). Такие кредитные производные инструменты позволяют гаранту принять на себя риск неплатежа, сопутствующий указанному активу, не совершая при этом его покупки.

25.
С другой стороны, экономические характеристики и риски встроенного производного инструмента рассматриваются как имеющие тесную связь с «основным» договором в приведенных ниже примерах. В следующих обстоятельствах, согласно настоящему Стандарту, компания не учитывает встроенный производный инструмент отдельно от основного договора:

(a) встроенный производный инструмент привязан к процентной ставке или процентному индексу, которые могут изменить сумму процентов, выплачиваемых или получаемых по «основному» договору в форме долгового инструмента (то есть в соответствии с настоящим Стандартом не разрешается трактовать долговые обязательства с плавающей процентной ставкой в качестве долговых обязательств с фиксированной процентной ставкой, содержащих встроенный производный финансовый инструмент);

(b) роенные процентные флоры или кэпы рассматриваются как тесно связанные с пвстроцентной ставкой долгового инструмента, если в момент выпуска инструмента кэп находится на уровне рыночной ставки процента или превышает ее, а флор находится на уровне рыночной ставки процента или меньше ее, при этом флор или кэп не регулируются по отношению к «основному» инструменту; 

(c) встроенный производный инструмент представляет собой последовательные выплаты основной суммы или процентов, выраженные в иностранной валюте. Такой производный инструмент не отделяется от «основного» договора, поскольку в соответствии с МСФО 21, «Влияние изменений валютных курсов», прибыли и убытки от пересчета всей «основной» денежной статьи относятся на чистую прибыль или убыток;

(d) в соответствии с «основным» договором, не являющимся финансовым инструментом, платежи выражены в (i) валюте страны, в которой осуществляет хозяйственную деятельность одна из основных сторон по данному договору, или (ii) валюте, в которой обычно указывается цена соответствующего товара или услуги при покупке или поставке в ходе международной торговли (например, доллар США для сделок с сырой нефтью). Поэтому такой договор не рассматривается в качестве «основного» договора со встроенным валютным производным инструментом; 

(e) встроенный производный финансовый инструмент является правом на досрочное погашение, при этом цена исполнения не ведет к значительной прибыли или убытку; 

(f) встроенный производный инструмент является правом на досрочное погашение, встроенным в процентный «стрип» или «стрип» основной суммы, который (i) изначально появился в результате отделения права на получение предусмотренных контрактом денежных потоков по финансовому инструменту, не содержавшему встроенный производный инструмент и (ii) не содержит каких-либо условий, отсутствующих в первоначальном «основном» договоре в форме долгового инструмента;

(g) в случае «основного» договора аренды встроенный производный инструмент представляет собой (i) индекс, привязанный к инфляции, например индексирование арендных платежей к индексу потребительских цен (при условии, что индекс привязан к инфляции в сфере хозяйственной деятельности компания), (ii) условную арендную плату, основанную на соответствующем объеме реализации и (iii) условную арендную плату, основанную на плавающих ставках процента; или

(h) встроенный производный инструмент является процентной ставкой или процентным индексом, который не меняет чистые процентные выплаты по «основному» договору таким образом, что его владелец не сможет возместить практически всю сумму своих учтенных инвестиций, или (в случае производных финансовых инструментов, являющихся обязательствами) эмитент заплатит по ставке, превышающей более чем в два раза рыночную ставку, действовавшую на момент появления финансового инструмента.

26. Если в соответствии с настоящим Стандартом компания обязана отделить встроенный производный инструмент от соответствующего «основного» договора, но она не может определить стоимость встроенного производного финансового инструмента в момент приобретения или на какую-либо последующую отчетную дату, то весь сложный контракт необходимо учитывать как предназначенный для торговли финансовый инструмент.

Признание

Первоначальное признание

27. Компании следует признавать финансовый актив или финансовое обязательство в балансе тогда и только тогда, когда она становится стороной по договору в отношении финансового инструмента. (См. имеющие «регулярный характер» покупки финансовых активов в параграфе 30.)

28.
В соответствии с предыдущим параграфом компания признает все свои договорные права или обязательства по производным финансовым инструментам в своем бухгалтерском балансе в виде активов или обязательств.

29.
Ниже следуют некоторые примеры использования принципа, изложенного в параграфе 27:

(a) безусловные права требования и обязательства признаются как активы или обязательства в случае вступления компании в договорные отношения, в результате которых у нее возникают  законные права на получение денежных средств или денежные обязательства;

(b) в соответствии с существующей практикой бухгалтерского учета активы и обязательства, возникающие в результате твердых соглашений на покупку или продажу товаров или услуг, не признаются до тех пор, пока хотя бы одна из сторон не совершит такие действия согласно договору, когда у нее появляется либо право на получение актива, либо обязательство по его передаче. Например, компания, получившая твердый заказ, не признает актив (а компания, сделавшая заказ, не признает обязательство) в момент заключения соглашения; вместо этого она откладывает признание до момента отгрузки, поставки товаров или оказания услуг; 

(c) однако, в отличие от вышеуказанного пункта (b), форвардный контракт – обязательство купить или продать указанный инструмент или товар согласно настоящему Стандарту в определенный день в будущем по указанной цене – признается как актив или обязательство на дату возникновения обязательства по покупке или продаже, а не на дату закрытия, когда фактически происходит обмен. При заключении форвардного контракта справедливая стоимость прав требования и обязательств зачастую совпадают, поэтому чистая справедливая стоимость форвардного контракта равна  нулю. В качестве актива или обязательства в балансе признается только чистая справедливая стоимость прав требования и обязательств, при наличии таковой. Однако каждая сторона по контракту подвержена ценовому риску, который является предметом контракта. Такой форвардный контракт удовлетворяет изложенному в параграфе 27 принципу признания в балансе как покупателя, так и продавца в момент его заключения, даже если чистая стоимость контракта при этом равна нулю. Справедливая стоимость контракта в будущем может стать чистым активом или обязательством, что, кроме прочего, обусловливается стоимостью денег во времени, курсом базисного инструмента или ценой товара, являющегося предметом форвардного контракта;

(d) финансовые опционы признаются в качестве активов или обязательств только при заключении договора между владельцем или продавцом; и

(e) запланированные будущие операции независимо от вероятности их совершения не являются активами и обязательствами компании, так как компания по состоянию на отчетную дату не вступила в договорные отношения, согласно которым в будущем необходимо осуществить получение или поставку активов, появляющихся в результате будущих операций.

Дата заключения сделки против  Даты расчетов

31. Имеющие «регулярный характер» операции по покупке или продаже финансовых активов следует признавать в учете на дату заключения сделки или дату расчетов, описание которых содержится в параграфах 32 и 33. Используемый метод учета необходимо применять последовательно для всех покупок и продаж финансовых активов, принадлежащих к одной и той же категории финансовых активов, определенных в параграфе 10.
32.  Договор купли-продажи финансовых активов, в соответствии с которым поставка активов осуществляется в срок, установленный законодательством или правилами, принятыми на данном конкретном рынке (иногда такой договор называется «типовым»), является финансовым инструментом исходя из его описания в настоящем Стандарте. Соглашение с фиксированной  ценой в период между датой заключения сделки и датой расчетов удовлетворяет определению производного инструмента – это форвардный контракт. Однако, в связи с коротким сроком действия соглашения такой договор не признается в качестве производного финансового инструмента в соответствии с настоящим Стандартом.

32.
Дата заключения сделки – это дата, когда компания берет на себя обязанность купить или продать актив. Учет на дату заключения сделки предусматривает (a) признание актива, подлежащего получению, и обязательства по его оплате в день заключения сделки, и (b) прекращение признания актива, который продан и признание дебиторской задолженности покупателя на день заключения сделки. Как правило, начисление процентов по активу и соответствующему обязательству начинается не ранее даты расчетов, когда переходит право собственности.

33.
Дата расчетов – это дата осуществления поставки актива компании или компанией. Учет на дату расчетов предусматривает (a) признание актива в день его передачи компании, и (b) прекращение признания актива на дату его передачи компанией. При учете на дату расчетов согласно параграфу 106 компания учитывает изменение справедливой стоимости актива, подлежащего получению в период между датой заключения сделки и датой расчетов, точно так же, как оно учитывает изменение стоимости приобретенного актива согласно настоящему Стандарту. Другими словами, изменение стоимости не признается в отношении активов, отражаемых по фактическим затратам или амортизированным затратам; оно относится на чистую прибыль или убыток в отношении торговых активов; изменение стоимости признается в чистой прибыли или убытках или на счетах по учету капитала (в соответствии с параграфом 103) в отношении активов, попавших в категорию «имеющиеся в наличии для продажи».

34.
В нижеследующем примере иллюстрируется практическое применение параграфов 30 – 33, а также других глав настоящего Стандарта, в которых рассматриваются оценка и признание изменений справедливой стоимости различных видов финансовых активов. 29 декабря 20х1 года компания принимает обязательство купить финансовый актив по цене 1000 (включая затраты по сделке), являющейся его справедливой стоимостью на день принятия обязательства (заключения сделки). 31 декабря 20х1 (конец финансового года) и 4 января 20х2 (дата проведения расчетов) справедливая стоимость актива составляет соответственно 1002 и 1003. Отражаемая в отчетности стоимость актива будет зависеть от его категории, а также от метода учета: по дате заключения сделки или дате проведения расчетов, что наглядно показывают приведенные ниже две таблицы:

УЧЕТ НА  ДАТУ РАСЧЕТОВ

Сальдо
Инвестиции, удерживаемые до погашения, - отражаемые по амортизированным затратам
Активы, имеющиеся в наличии для продажи, - переоцениваемые по справедливой стоимости, при этом изменения относятся на капитал
Активы, предназначенные для торговли и активы, имеющиеся в наличии для продажи, переоцениваемые по справедливой стоимости, при этом изменения относятся на чистую прибыль или убыток

29 декабря  20х1 года
Финансовый актив

Обязательство
--

--
--

--
--

--

31 декабря  20х1 года
Дебиторская задолженность

Финансовый актив

Обязательство

Капитал (корректировка

справедливой стоимости)

Нераспределенная прибыль

(по чистой прибыли или убытку)
--

--

--

--

--
2

--

--

(2)

--
2

--

--

--

(2)

4 января  20х2 года
Дебиторская задолженность 

Финансовый актив

Обязательство

Капитал (корректировка

справедливой стоимости)

Нераспределенная прибыль (по чистой прибыли или

убытку)
--

1000

--

--

--
--

1003

--

(3)

--
--

1003

--

--

(3)

УЧЕТ НА  ДАТУ ЗАКЛЮЧЕНИЯ СДЕЛКИ

Сальдо
Инвестиции, удерживаемые до погашения, - отражаемые по амортизированным затратам
Активы, имеющиеся в наличии для продажи, - переоцениваемые по справедливой стоимости, при этом изменения относятся на капитал
Активы, предназначенные для торговли и активы, имеющиеся в наличии для продажи,-переоцениваемые по справедливой стоимости, при этом изменения относятся на чистую прибыль или убыток

29 декабря  20х1 года
Финансовый актив

Обязательство
1000

(1000)
1000

(1000)
1000

(1000)

31 декабря  20х1 года
Дебиторская задолженность 

Финансовый актив

Обязательство

Капитал (корректировка справедливой стоимости)

Нераспределенная прибыль 

(по чистой прибыли или 

убытку)
--

1000

(1000)

--

--
--

1002

(1000)

(2)

--
--

1002

(1000)

--

(2)

4 января  20х2 года
Дебиторская задолженность 

Финансовый актив

Обязательство

Капитал (корректировка справедливой стоимости)

Нераспределенная прибыль 

(по чистой прибыли или 

убытку)
--

1000

--

--

--
--

1003

--

(3)

--
--

1003

--

--

(3)

Прекращение признания

Прекращение признания финансового актива

35. Компании следует прекратить признание финансового актива или части финансового актива тогда и только тогда, когда компания теряет контроль над  правами требования по договору, составляющими содержание финансового актива (или части финансового актива). Компания теряет такой контроль в случае осуществления ею прав требования в отношении выгод, предусмотренных договором,  истечения срока действия прав требования или отказа компании от этих прав.

36. 
Если финансовый актив передается другой компании и при этом передача актива не удовлетворяет условиям прекращения признания, содержащимся в параграфе 35, то компания, передающая актив, отражает сделку как заем под обеспечение. В этом случае право компании, передавшей актив, на выкуп этого актива не является производным инструментом.
37.
Установление факта потери контроля над финансовым активом зависит как от позиции самой компании, так и от позиции компании, получающей актив. Следовательно, если позиция какой-либо из сторон свидетельствует о том, что компания, передавшая актив, сохранила контроль, то эта компания не должна списывать актив со своего баланса.
38.
Компания, передавшая актив, не теряет контроль над переданным финансовым активом, и поэтому не происходит прекращения признания актива, если:

(a) у компании, передавшей актив, есть право выкупить переданный актив, за исключением  тех случаев, когда (i) данный актив свободно обращается на рынке или (ii) в момент выкупа цена выкупа является справедливой стоимостью;

(b) компания, передавшая актив, имеет право и обязана выкупить или погасить переданный актив на условиях, которые фактически обеспечивают компании – получателю актива доход кредитора от активов, полученных компанией, передавшей актив, в обмен на переданный актив. Доход кредитора не должен существенно отличаться от того дохода, который мог бы быть получен по ссуде компании, передавшей актив, которая полностью обеспечена переданным активом; или

(c) переданный актив не является свободно обращающимся на рынке и компания, передавшая актив, сохраняет за собой значительную часть всех рисков и доходов от права собственности на него посредством обмена доходами с компанией-получателем актива или сохраняет за собой значительную часть всех рисков собственности посредством безусловного опциона на продажу переданного актива, при этом держателем опциона является компания-получатель актива (в результате свопа доходами одна из сторон получает рыночную доходность и риски неплатежа в обмен на выплату другой стороне процентного индекса, например, ЛИБОР).

39. 
Согласно параграфу 38 (а) не происходит прекращения признания актива, если у компании, передавшей актив, есть право выкупа актива по фиксированной цене (причем актив не является свободно обращающимися на рынке), так как фиксированная цена на момент выкупа не обязательно совпадает со справедливой стоимостью. Например, к отказу от признания не приводит передача группы ипотечных ссуд, когда в соответствии с ее условиями у компании, передавшей актив, есть право на выкуп тех же самых ссуд по фиксированной цене.

40.
Компания, передавшая актив, может иметь право и быть обязанной выкупить или погасить актив (a) форвардным контрактом на покупку, (b) имеющимся опционом на покупку и опционом на продажу, который был продан по практически той же самой цене исполнения, или (c) другими способами. Однако, ни форвардный контракт на покупку в (а), ни комбинация опционов в (b) сами по себе не достаточны для сохранения контроля над передаваемым активом, если цена выкупа определена как справедливая стоимость актива на момент выкупа .

41. 
Как правило, компания, передавшая актив, теряет контроль над переданным финансовым активом только в том случае, если у компании-получателя актива имеется возможность получать доходы от переданного актива. Например, такая возможность имеется в случае, если компания-получатель актива:

(a) может свободно продать или заложить полученный актив практически по полной справедливой стоимости; или

(b)  является специализированной компанией с ограниченным количеством разрешенных операций и либо сама специализированная компания, либо владельцы долей участия в этой компании имеют возможность получать практически все выгоды от переданного актива.

Такая возможность имеется в других случаях.

42. 
Ни параграф 38, ни параграф 41 не должны рассматриваться изолированно. Например, банк уступает ссуду другому банку, причем в целях сохранения установившихся отношений между банком-цедентом и его клиентом приобретающему ссуду банку не разрешается продавать или закладывать ссуду. Хотя невозможность продажи или заклада означает, что компания-получатель актива не получила контроля, в данном случае уступка ссуды является продажей при условии, что цедент не имеет права и возможности выкупить переданный актив.

43. 
При прекращении признания разница  между (а) балансовой стоимостью актива (или частью актива), переданного другой стороне, и (b) суммой (i) средств полученных или средств к получению в обмен за этот актив и (ii) любой переоценки, ранее отнесенной на капитал для отражения справедливой стоимости актива, следует отнести на чистую прибыль или убыток за отчетный период.

Учет залога

44. – 46. Параграфы  удалены

44. Если должник передает залог во владение кредитору и при этом кредитору разрешается продавать или перезакладывать залог без ограничений, то:

(a) должнику следует отразить залог отдельно от других активов, не используемых в качестве залога; и

(b) кредитору следует признать залог в балансе в качестве актива, первоначально оцененного по справедливой стоимости, а также признать в качестве пассива обязательство вернуть залог.

45. 
Если кредитор не может свободно продавать или перезакладывать залог в связи с наличием у должника права и возможности выкупить залог по первому требованию путем предоставления другого обеспечения или расторжения договора, кредитор не признает такой залог в балансе.

46. 
Пример применения параграфа 44: если А уступает определенные ценные бумаги и осуществляет их поставку Б, причем сделка не удовлетворяет критериям прекращения признания в балансе А, а залог переходит во владение Б, причем Б может свободно продавать или закладывать его, в учетном регистре будут сделаны следующие проводки:
В учете А («должника»):
Дебет
Кредит





Ценные бумаги, отданные в залог

Ценные бумаги
хх
хх

Отделить переданный в залог актив от активов, не обремененных обязательствами.

Денежные средства

Обязательство

Отразить заем под обеспечение
хх
хх

В учете Б («кредитора»):
Дебет
Кредит





Ценные бумаги, удерживаемые в качестве залога

Обязательство вернуть ценные бумаги
хх
хх

Отразить контроль Б над данным активом и обязательство вернуть его А

Дебиторская задолженность
Денежные средства
хх
хх

Отразить ссуду под обеспечение
Прекращение признания части финансового актива
47. 
Если компания передает часть финансового актива другим лицам при сохранении другой его части, то балансовую стоимость финансового актива следует распределить между оставшейся частью и проданной частью на основе их относительных справедливых стоимостей на день продажи. Прибыль или убыток необходимо признавать на основе выручки от проданной части. В тех редких случаях, когда справедливую стоимость оставшейся части актива невозможно определить с достаточной степенью достоверности, балансовая стоимость этого актива должна быть равна нулю. Балансовая стоимость финансового актива в полной величине присваивается его проданной части, а прибыль или убыток признается как разница между (а) выручкой и (b) предыдущей балансовой стоимостью финансового актива плюс или минус ранее отнесенная на капитал корректировка для отражения справедливой стоимости актива (подход на основе «возмещения затрат»).
48.
Примерами использования параграфа 47 являются:

(a) разделение потоков денежных средств по основной сумме облигации и по процентам и продажа некоторых из них другой стороне при сохранении оставшихся; и

(b) продажа портфеля дебиторской задолженности при сохранении права на прибыльное обслуживание этой дебиторской задолженности за вознаграждение, в результате чего право на обслуживание признается как актив (см. параграф 50).

49.
В качестве пояснения к параграфу 47 допустим, что дебиторская задолженность с балансовой стоимостью 100 переуступается за 90. Передающая компания сохраняет за собой право обслуживать эту дебиторскую задолженность за вознаграждение, которое, как ожидается, превысит издержки обслуживания, однако справедливую стоимость права обслуживания невозможно определить с достаточной степенью достоверности. В таком случае признается убыток в размере 10 единиц, а балансовая стоимость права на обслуживание равняется нулю.

50. В данном примере показано, как компания, передающая актив, отражает продажу или секьюритизацию при сохранении права на обслуживание. Компания предоставляет ссуды в размере 1000 с доходностью 10 процентов на предполагаемый срок до 9 лет. Компания переуступает другой компании за 1000 основную сумму ссуд (1000) плюс право на получение процентного дохода в размере 8%. Компания, передающая актив,  будет и в дальнейшем обслуживать данные ссуды. Договором предусматривается, что в качестве компенсации за предоставление обслуживания у компании, передающей актив, сохраняется право на получение половины нереализованного процентного дохода (т.е. 100 из 200 базисных пунктов). Оставшаяся половина нереализованного процентного дохода рассматривается в качестве процентного «стрипа» к получению. В день уступки ссуд их справедливая стоимость, включая обслуживание, составляет 1100 единиц, из которых справедливая стоимость права на обслуживание равняется 40, а справедливая стоимость процентного «стрипа» к получению – 60. Распределение балансовой стоимости ссуды в размере 1000 единиц рассчитывается следующим образом:


Справедливая стоимость
% от итоговой справедливой стоимости
Распределение балансовой стоимости






Переуступленные ссуды
1000
91%
910

Обслуживание ссуд в 

Активе
40
3,6
36

Процентный «стрип»

к получению
60
5,4
54

      Итого
1100
100.0%
1000

Компания, передающая актив, признает прибыль от реализации ссуды в размере 90 единиц – разницу между чистой выручкой от реализации (1000) и частью распределенной балансовой стоимости (910). Кроме того, на ее балансе будут отражены обслуживание ссуд в качестве актива (36) и процентный «стрип» к получению (54). Обслуживание ссуд представляет собой нематериальный актив, учет которого регулируется МСФО 38, Нематериальные активы.

Прекращение признания актива в совокупности с новым финансовым активом или обязательством
51.
Если компания передает контроль за финансовым активом, но тем самым создает новый финансовый актив или принимает на себя новое финансовое обязательство, то она должна признать в балансе новый финансовый актив или финансовое обязательство по справедливой стоимости, а также признать прибыль (убыток) от этой операции, равную разнице между:
(a) выручкой; и

(b) балансовой стоимостью проданного финансового актива плюс справедливая стоимость какого-либо вновь принятого на себя финансового обязательства минус справедливая стоимость какого-либо вновь приобретенного финансового актива, а также плюс или минус ранее отнесенная на капитал переоценка,  отражающая изменение справедливой стоимости актива.

52.
Примеры применения параграфа 51:

(a) продажа портфеля дебиторской задолженности при одновременном принятии на себя обязательства предоставить покупателю компенсацию в случае, если собираемость дебиторской задолженности окажется ниже установленного уровня; и 

(b) продажа портфеля дебиторской задолженности при сохранении права на обслуживание этой дебиторской задолженности за вознаграждение, причем получаемое вознаграждение меньше издержек по обслуживанию, в результате чего  право на обслуживание отражается как обязательство.

53. 
Следующий пример иллюстрирует применение параграфа 51. А переуступает дебиторскую задолженность Б за единовременную, фиксированную оплату денежными средствами. А не обязан производить в будущем какие-либо выплаты процентов по тем денежным средствам, которые он получил от Б. Однако, А гарантирует Б компенсацию убытков от неуплаты дебиторской задолженности в установленных пределах. Фактические убытки, превышающие гарантированную сумму, несет Б. В результате этой операции А теряет контроль над дебиторской задолженностью, а Б получает его. Теперь Б имеет договорное право на получение денежных средств в погашение дебиторской задолженности, а также гарантии от A. В соответствии с параграфом 51:

(a) Б признает дебиторскую задолженность в своем бухгалтерском балансе, а А списывает эту дебиторскую задолженность со своего баланса, так как она была переуступлена Б; и

(b) гарантия рассматривается в качестве отдельного финансового инструмента, созданного в результате уступки задолженности, который А признает как финансовое обязательство, а Б – как финансовый актив. С практической точки зрения, Б может включить гарантию как актив в дебиторскую задолженность.

54. 
В тех редких случаях, когда справедливую стоимость нового финансового актива или нового финансового обязательства невозможно определить с достаточной степенью достоверности:
(a) если создается новый финансовый актив и его нельзя оценить с достаточной степенью достоверности, то его первоначальная балансовая стоимость должна быть равна нулю, а прибыль (убыток) признаваться равной (равным) разности между (i) выручкой и (ii) предыдущей балансовой стоимостью списанного финансового актива плюс или минус ранее отнесенная на капитал переоценка для отражения справедливой стоимости актива; и

(b) если принимается новое финансовое обязательство и его нельзя оценить с достаточной степенью достоверности, то его первоначальная балансовая стоимость должна обеспечивать отсутствие прибыли по сделке, а если согласно МСФО 37, Резервы, условные обязательства и условные активы, требуется признание резерва, то необходимо признать убыток.

В параграфах 95-102 представлено разъяснение случаев, когда справедливую стоимость можно оценить с достаточной степенью достоверности.
55. 
Пояснение к параграфу 54(b): превышение выручки над балансовой стоимостью не относится на чистую прибыль или убыток. Вместо этого оно отражается в балансе в качестве обязательства.

56.
Если гарантия согласно настоящему Стандарту признается в качестве обязательства, то гаранту следует вплоть до истечения срока гарантии отражать ее в качестве обязательства по справедливой стоимости (или по большему из двух значений: первоначальной учетной стоимости и резерву, необходимому в соответствии с МСФО 37 в случае, когда справедливую стоимость нельзя определить с достаточной степенью достоверности). Если гарантия распространяется на большую совокупность статей, ее следует оценивать путем взвешивания всех возможных последствий с учетом их вероятности.
Прекращение признания финансового обязательства

57.
Компании следует списывать финансовое обязательство (или часть финансового обязательства) с баланса тогда и только тогда, когда оно погашено, то есть когда указанное в договоре обязательство исполнено, аннулировано или срок его действия истек.

58.
Условие параграфа 57 выполняется, когда:

(a) должник исполняет обязательство, расплачиваясь с кредитором, при этом, как правило, используются денежные средства, другие финансовые активы, товары или услуги; или

(b) должник на законных основаниях освобождается от первичной ответственности за неисполнение обязательства (или его части) либо в судебном порядке, либо самим кредитором (факт предоставления должником гарантии необязательно означает невыполнение данного условия).

59.
Осуществление выплаты третьей стороне, в том числе трасту (иногда именуемому «доверительным фондом зачета обязательств») само по себе не освобождает должника от исполнения первичного обязательства перед кредитором при отсутствии освобождения, полученного на законных основаниях.

60.
Хотя обязательство списывается в результате освобождения от его исполнения, полученного в судебном порядке или предоставленного кредитором, компании, возможно, придется признать новое обязательство в случае невыполнения установленных в параграфах 35 – 57 критериев прекращения признания переданных финансовых активов, не являющихся денежными средствами. В случае невыполнения данных критериев переданные активы не списываются с баланса компании, передающей активы, при этом такой компании придется признать новое обязательство в отношении переданных активов, которое может равняться списанному обязательству.

61.
Происходящий между заемщиком и кредитором обмен долговыми инструментами с существенно отличными условиями представляет собой погашение старого долга, что приводит к прекращению его признания, и признание нового долгового инструмента. Точно так же существенное изменение условий существующего долгового инструмента (независимо от того, является это следствием финансовых трудностей должника или нет) следует учитывать как погашение старого долга.
62.
Для целей параграфа 61 условия признаются существенно отличными, если дисконтированная текущая стоимость денежных потоков в соответствии с новыми условиями с учетом уплаченных комиссионных за вычетом полученных комиссионных по крайней мере на 10% отличается от дисконтированной текущей стоимости оставшихся потоков денежных средств первоначального долгового инструмента. Если обмен долговыми инструментами или изменение условий учитывается как погашение долга, то любые затраты или комиссионные признаются частью прибыли или убытка от погашения долга. В случае, если обмен финансовыми инструментами или изменение условий не учитываются как погашение долга, то балансовая стоимость обязательства корректируется с учетом понесенных затрат или уплаченных комиссионных, которые амортизируются в течение оставшегося срока ссуды с измененными условиями.
63.
Разница между балансовой стоимостью погашенного или переданного другой стороне обязательства (или части обязательства), включая соответствующую неамортизированную часть фактических затрат, и уплаченной за него суммой следует относить на чистую прибыль или убыток за отчетный период.

64.
В некоторых случаях кредитор освобождает должника от имеющегося обязательства по осуществлению выплат, при этом должник принимает на себя обязательство произвести оплату в случае неисполнения обязательств стороной, взявшей на себя первичную ответственность. В этом случае должник:

(a) признает новое финансовое обязательство, основанное на справедливой стоимости обязательства по гарантии; и

(b) признает прибыль или убыток на основе разницы между (i) вырученными средствами и (ii) балансовой стоимостью первоначального финансового обязательства (включая соответствующую неамортизированную часть фактических затрат) за вычетом справедливой стоимости нового финансового обязательства.

Прекращение признания части финансового обязательства либо в совокупности с новым финансовым активом или обязательством
65. 
Если компания передает часть финансового обязательства другим сторонам при сохранении другой его части, или если компания передает финансовое обязательство целиком и тем самым создает новый финансовый актив или принимает на себя новое финансовое обязательство, то компании следует учитывать такую операцию в соответствии с параграфами 47-56.
Оценка

Первоначальная оценка финансовых активов и финансовых обязательств
66. При первоначальном признании финансового актива или финансового обязательства компании следует оценивать его по фактическим затратам, т.е. по справедливой стоимости внесенного (в случае актива) или полученного (в случае обязательства) на него возмещения. Затраты по совершению сделки включаются в первоначальную оценку всех финансовых активов и обязательств.

67. Справедливая стоимость внесенного или полученного возмещения обычно зависит от цены данной сделки или других рыночных цен. В случае, если рыночные цены нельзя определить с достаточной степенью достоверности, то справедливая стоимость возмещения рассчитывается как сумма всех будущих платежей или поступлений денежных средств, дисконтированная (если это существенно меняет полученные результаты) с использованием преобладающей рыночной ставки процента для аналогичного инструмента (аналогичного в отношении валюты, срока, типа процентной ставки и других факторов), выпущенного эмитентом с аналогичным рейтингом кредитоспособности (см. параграф 11 МСФО 18, Выручка). Исключение из правила параграфа 66: в соответствии с параграфом 160 в ряде случаев прибыль или убыток при хеджировании следует включать в первоначальную оценку фактических затрат соответствующего хеджируемого актива.

Последующая оценка финансовых активов
68.
В целях последующих оценок финансового актива в настоящем Стандарте финансовые активы классифицируются по четырем категориям:

(a) ссуды и дебиторская задолженность, предоставленные компанией и не предназначенные для торговли;

(b) инвестиции, удерживаемые до погашения;

(c) финансовые активы, имеющиеся в наличии для продажи;

(d) финансовые активы, предназначенные для торговли.

69. После первоначального признания компании следует оценивать финансовые активы, в том числе производные активы, по их справедливой стоимости с учетом затрат по сделке, которые могут иметь место  при продаже и прочем выбытии активов. Исключение составляют следующие виды финансовых активов, которые необходимо оценивать согласно параграфу 73:

(a) ссуды и дебиторская задолженность, предоставленные компанией и не предназначенные для торговли;

(b) инвестиции, удерживаемые до погашения; и
(c) любые финансовые активы без рыночной котировки на активном рынке, справедливую стоимость которых нельзя определить с достаточной степенью достоверности (см. параграф 70).
Финансовые активы, определенные в качестве хеджируемых статей, подлежат оценке согласно параграфам 121-165 настоящего Стандарта, касающимся учета при хеджировании.

70.
Предполагается, что справедливую стоимость можно с достаточной степенью достоверности определить для большинства финансовых активов, попавших в категорию «имеющиеся в наличии для продажи» или «предназначенные для торговли». Однако данное допущение может не действовать применительно к инвестициям в долевые инструменты (включая инвестиции, по сути являющиеся долевым инструментом - см. параграф 71), не имеющие котировки на активном рынке, в отношении которых другие методы обоснованного определения справедливой стоимости представляются нецелесообразными и неосуществимыми. Кроме того, допущение может не действовать применительно к связанным с ними производным инструментам, расчеты по которым должны производиться путем поставки таких некотируемых долевых инструментов. В параграфах 95 – 102 приведена методика определения справедливой стоимости.

71.
Примером инвестиций, по сути представляющих собой долевой инструмент, являются бессрочные специальные права участия, доходы по которым привязаны к результатам деятельности компания. 

72.
В случае, если финансовый актив необходимо оценивать по справедливой стоимости, а справедливая стоимость актива ниже нуля, то его следует учитывать в качестве финансового обязательства согласно параграфу 93.

73.
Финансовые активы, к которым в соответствии с параграфом 69 не применяется оценка по справедливой стоимости, имеющие фиксированный срок погашения, следует оценивать в сумме  амортизированных затрат с использованием метода эффективной ставки процента. Активы, не имеющие фиксированного срока погашения, необходимо оценивать по фактическим затратам. Все финансовые активы подлежат тесту на обесценение в соответствии с параграфами 109-119.

74.
Краткосрочную дебиторскую задолженность при отсутствии объявленной процентной ставки, как правило, оценивают по первоначальной сумме, указанной в счете–фактуре, кроме тех случаев, когда внутренняя ставка процента оказывает значительное влияние на полученные результаты.

75.
Ссуды и дебиторская задолженность, предоставленные компанией и не предназначенные для торговли, оцениваются в сумме амортизированных затрат независимо от того, намеревается компания удерживать их до срока погашения или нет. 
76.
Для финансовых инструментов с плавающей процентной ставкой периодический пересчет определяемых денежных потоков в целях отражения динамики рыночных процентных ставок меняет эффективную доходность денежного финансового актива. Такие изменения денежных потоков признаются в течение всего оставшегося срока актива или по состоянию на дату очередного пересмотра ставки процента, если актив переоценивается в зависимости от рыночной ставки. В случае финансового актива с плавающей процентной ставкой, который первоначально признается по основной сумме, выплачиваемой при погашении, пересчет выплачиваемых в будущем процентов, как правило, не оказывает какого-либо существенного влияния на балансовую стоимость актива.

77.
В нижеследующем примере показано влияние затрат, связанных с осуществлением сделки, на первоначальную и последующую оценки финансового актива, предназначенного для перепродажи. Пусть актив приобретается за 100 единиц, при этом комиссия за покупку составляет 2 единицы. Первоначально актив отражается по 102 единицы. По состоянию на следующую отчетную дату рыночная котировка актива сохраняется на уровне 100 единиц. Если бы  актив был продан, потребовалось бы заплатить  комиссию в размере 3 единиц. В этом случае актив оценивается по 100 (без учета возможной комиссии при продаже), а убыток в размере 2 единиц относится на чистую прибыль или убыток за данный период.

78.
Компания применяет МСФО 21, Влияние изменений валютных курсов, к тем финансовым активам, которые являются денежными статьями по МСФО 21 и выражены в иностранной валюте. Согласно МСФО 21, положительные и отрицательные курсовые разницы по денежным статьям относятся на чистую прибыль или убыток. Исключение составляет объект денежных средств, определенный в качестве инструмента хеджирования потоков денежных средств (см. параграфы 121-165). Любые другие признаваемые изменения в справедливой стоимости объектов денежных средств, кроме положительных и отрицательных курсовых разниц, учитываются согласно параграфу 103. В отношении финансовых активов, не являющихся объектами денежных средств согласно МСФО 21 (например, долевых инструментов), все признаваемые изменения в их справедливой стоимости, в том числе связанные с изменением валютного курса, учитываются в соответствии с параграфом 103. Согласно положениям настоящего Стандарта, касающимся учета при хеджировании (параграфы 121-165), если между непроизводным денежным активом и непроизводным денежным обязательством установлено отношение хеджирования, изменения в справедливой стоимости данных финансовых инструментов относятся на чистую прибыль или убыток.

Инвестиции, удерживаемые до погашения
79.
Компания не имеет твердого намерения владеть до наступления срока погашения финансовым активом с фиксированным сроком погашения при выполнении любого из следующих условий:

(a) компания имеет намерение владеть финансовым активом только в течение неопределенного периода;

(b) компания готова продать финансовый актив (за исключением тех случаев, когда возникшая ситуация имеет чрезвычайный характер, и компания не могла предпринять какие-либо разумные и обоснованные действия по предупреждению данной ситуации) в ответ на изменения рыночных процентных ставок или рисков, потребностей в денежных средствах, на изменения степени доступности и доходности альтернативных инвестиций, на изменения в условиях и источниках финансирования, или на изменения валютного риска;

(c) эмитент имеет право погасить финансовый актив в сумме, значительно ниже величины амортизированных затрат.

80.
Долговая ценная бумага с переменной процентной ставкой может удовлетворять критериям инвестиций, удерживаемых до погашения. Большинство долевых ценных бумаг не могут являться инвестициями, удерживаемыми до погашения, в связи с тем, что они имеют неопределенный срок обращения (например, обыкновенные акции), либо в связи с тем, что суммы, которые владелец может получить, меняются непредсказуемым образом (например, опционы, варранты и права на акции). Что касается инвестиций, удерживаемых до погашения, то фиксированные или определяемые выплаты, а также фиксированный срок погашения означают наличие договорного соглашения, устанавливающего размеры и даты таких выплат владельцу финансового инструмента, как проценты и основная сумма долга.

81.
Финансовый актив, который эмитент может отозвать досрочно, удовлетворяет критериям инвестиций, удерживаемых до погашения, если владелец собирается и имеет возможность удерживать его до отзыва или погашения, причем владельцу удастся возместить практически всю балансовую стоимость финансового инструмента. Право на досрочный отзыв в случае его осуществления всего лишь приближает срок погашения актива. Однако, если финансовый актив является отзывным и при этом владельцу актива не удается возместить практически всю его балансовую стоимость, данный финансовый актив не попадает в категорию «удерживаемые до погашения». При определении возможности возмещения практически всей балансовой стоимости компания учитывает выплаченную премию и капитализированные затраты на осуществление сделки.

82.
Финансовый актив с правом досрочного погашения (у владельца есть право требовать от эмитента погашения или выкупа финансового актива до наступления срока погашения) попадает в категорию «удерживаемые до погашения» только в том случае, если у владельца имеется твердое намерение и возможность удерживать данный инструмент до погашения и не осуществлять право на досрочную продажу.

83. 
Компания не должна классифицировать финансовые активы как «удерживаемые до погашения», если в течение текущего финансового года или двух предыдущих финансовых лет величина таких финансовых активов, проданных или уступленных компанией до наступления срока погашения, либо в отношении которых оно использовало опцион на продажу, превышает незначительную сумму (незначительную по отношению ко всему портфелю инвестиций, удерживаемых до погашения), за исключением:
(a) 
продаж, совершенных незадолго до срока погашения или даты осуществления отзыва таким образом, что изменения рыночной ставки процента не оказали существенного влияния на справедливую стоимость финансового актива;

(b)  продаж, совершенных после того, как компания уже собрала практически всю первоначальную основную сумму финансового актива посредством плановых платежей или предоплаты; или

(c)  продаж в результате особого события, произошедшего по независящим от компании причинам, имеющего чрезвычайный характер, когда компания не могла предпринять какие-либо разумные и обоснованные действия по предупреждению данного события. 
В параграфах 90-92 рассматривается методика перехода от оценки по справедливой стоимости к оценке по амортизированным затратам, и наоборот.

84.
Согласно настоящему Стандарту справедливая стоимость для большинства финансовых активов является более приемлемой оценкой, чем амортизированные затраты. Исключение составляют инвестиции, попавшие в категорию «удерживаемые до погашения», и то только в том случае, если компания имеет твердое намерение и возможность владеть  этими инвестициями до погашения. Если действия компании ставят под сомнение ее намерение и возможность владеть   такими инвестициями до погашения, на основании параграфа 83 указанное исключение перестает действовать в течение разумного периода времени.

85.
Такой маловероятный «катастрофический сценарий», как бегство вкладчиков из банка или аналогичная ситуация со страховой компанией, компания не может предвидеть при принятии решения о том, имеет она твердое намерение и возможность владеть инвестициями до погашения или нет.

86.
Продажи  до  срока  погашения могут удовлетворять условиям параграфа 83 – и поэтому не ставить под вопрос намерение компании владеть другими инвестициями до срока погашения, – если они являются следствием:

(a)   значительного ухудшения платежеспособности эмитента;

(b)  изменения в налоговом законодательстве, в результате которого ликвидируется или значительно сокращается режим освобождения от уплаты налогов с процентов по инвестициям, удерживаемым до погашения (но не следствием изменений в налоговом законодательстве, в соответствии с которыми пересматриваются предельные ставки налогов, уплачиваемых с процентного дохода);

(c)  объединения бизнеса или выбытия значительной части активов (например, продажи сегмента), что неизбежно влечет за собой продажу или передачу удерживаемых до погашения инвестиций в целях сохранения существующей позиции компании по процентному риску или соблюдения ее политики в отношении риска неплатежа (хотя объединение бизнеса само по себе и является событием, контролируемым компанией, изменения в ее инвестиционном портфеле, производимые для сохранения позиции по процентному риску или соблюдения политики в отношении риска неплатежа, могут быть скорее логически вытекающими из создавшейся ситуации, нежели предполагаемыми заранее);

(d) изменения в законодательстве или требованиях регулирующих органов, в соответствии с которыми меняется состав допустимых инвестиций или максимальный уровень определенных видов инвестиций, в результате чего компания вынуждена избавиться от инвестиций, удерживаемых до погашения;

(e) значительного повышения регулирующим органом требований к уровню капитала, в результате чего компания вынуждена уменьшить объем инвестиций путем продажи инструментов, удерживаемых до погашения; или

(f) значительного повышения показателей степени риска, присвоенных удерживаемым до погашения инвестициям и используемых для расчета нормативов по капиталу.

87.
Компания не имеет очевидной возможности владеть до срока погашения финансовым активом с фиксированным сроком обращения при выполнении любого из следующих условий:

(a)  компания не имеет доступных финансовых ресурсов для дальнейшего финансирования данной инвестиции до срока погашения; или

(b) деятельность компании ограничена законодательством или иным образом, что может нарушить ее планы относительно владения финансовым активом до срока погашения (однако, право эмитента на досрочный отзыв долгового инструмента не обязательно нарушает планы компании относительно владения финансовым активом до срока погашения– см. параграф 81).

88. 
Другие обстоятельства, помимо описанных в параграфах 79-87, могут указывать на то, что компания не имеет твердого намерения или возможности владеть инвестициями до срока погашения.

89.
Компания оценивает свои намерения и возможности владеть до срока погашения инвестициями, отнесенными в категорию «удерживаемые до погашения», по состоянию на каждую отчетную дату, а не только в момент приобретения таких финансовых активов.

90.
Если в связи с изменением намерения или возможности компании больше нецелесообразно учитывать удерживаемые до погашения инвестиции по амортизированным затратам, то необходимо провести их переоценку по справедливой стоимости, а разницу между балансовой стоимостью и справедливой стоимостью отразить в соответствии с параграфом 103.

91.
Точно так же, если становится возможной ранее отсутствовавшая достоверная оценка финансового актива, необходимо провести переоценку данного актива по справедливой стоимости, а разницу между балансовой стоимостью и справедливой стоимостью отразить в соответствии с параграфом 103.
92.
Если изменение намерений или возможностей компании, либо отсутствие в редких случаях достоверно определенной справедливой стоимости, либо окончание указанного в параграфе 83 периода в «два предыдущих финансовых года» приводит к необходимости учета финансового актива по амортизированным затратам, а не по справедливой стоимости, то балансовая стоимость, основанная на справедливой стоимости финансового актива, с этого момента становится новой величиной амортизированных затрат. Прибыль (убыток) прошлых периодов, полученную от  данного актива, отнесенную непосредственно на счета капитала в соответствии с параграфом 103, необходимо учитывать следующим образом:

(а)
в случае финансового актива с фиксированным сроком погашения прибыль (убыток) прошлых периодов от  этого актива, отнесенную непосредственно на счета капитала, следует амортизировать в течение оставшегося срока инвестиции, удерживаемой до погашения. Разницу между новой величиной амортизированных затрат и суммой к погашению необходимо амортизировать в течение оставшегося срока финансового актива путем корректировки дохода, что аналогично амортизации премии и дисконта; и

(b) 
в случае финансового актива без фиксированного срока погашения, прибыль (убыток) прошлых периодов по этому активу, отнесенную непосредственно на счета капитала, следует оставить неизменной на счетах капитала до момента продажи или иного выбытия финансового актива, когда она будет включена в расчет чистой прибыли или убытка.

Последующая оценка финансовых обязательств

93.
После первоначального признания в балансе компания должна оценить по амортизированным затратам все финансовые обязательства за исключением обязательств, предназначенных для торговли, и обязательств по производным инструментам. После первоначального признания в балансе компании следует оценить по справедливой стоимости обязательства, предназначенные для торговли, и обязательства по производным инструментам, за исключением отражаемого по фактическим затратам обязательства по производным инструментам, исполняемого путем поставки связанного с ним некотируемого долевого инструмента, стоимость которого нельзя определить с достаточной степенью достоверности. Финансовые обязательства, определенные в качестве хеджируемых статей, подлежат оценке в соответствии с параграфами 121-165 настоящего Стандарта.

94.
Компания применяет МСФО 21, Влияние изменений валютных курсов, к тем финансовым активам, которые относятся к объектам денежных средств по МСФО 21 и выражены в иностранной валюте. Согласно МСФО 21 положительные и отрицательные курсовые разницы по объектам денежных средств относятся на чистую прибыль или убыток. Исключение составляет объект денежных средств, определенный в качестве инструмента хеджирования потоков денежных средств (см. параграфы 121-165). Любые признаваемые изменения в справедливой стоимости такого объекта, кроме положительных и отрицательных курсовых разниц, следует учитывать в соответствии с параграфом 103. В отношении финансовых активов, не являющихся объектами денежных средств согласно МСФО 21 (например, погашаемые в обязательном порядке привилегированные акции, выпущенные компанией), все признаваемые изменения в их справедливой стоимости, в том числе связанные с изменением валютного курса, учитываются в соответствии с параграфом 103. Согласно положениям настоящего Стандарта, касающимся учета при хеджировании (параграфы 121-165), если между непроизводным денежным активом и непроизводным денежным обязательством установлено отношение хеджирования, изменения в справедливой стоимости данных финансовых инструментов относятся на чистую прибыль или убыток.

Рассмотрение оценки по справедливой стоимости

95.
Справедливая стоимость финансового инструмента определяется с достаточной степенью достоверности, если (а) оценочные стоимостные пределы, внутри которых находится справедливая стоимость, не являются значительными для данного инструмента или (б) если можно обоснованно рассчитать вероятность той или иной оценочной стоимости в рамках стоимостных пределов и использовать ее в расчете справедливой стоимости. Чаще всего компания имеет возможность рассчитать справедливую стоимость финансового инструмента, являющуюся достаточно достоверной для использования в финансовой отчетности. Гораздо реже оценочные стоимостные пределы, внутри которых находится справедливая стоимость, бывают настолько велики, а вероятность того или иного результата настолько сложно поддается оценке, что сводится на нет вся полезность однозначного определения справедливой стоимости.

96.
Справедливая стоимость может быть достоверно определена прив следующих условия: (а) котировка финансового инструмента публикуется на открытом активном фондовом рынке данного инструмента, (б) долговой инструмент имеет рейтинг, присвоенный независимым рейтинговым агентством, денежные потоки по такому долговому инструменту можно обоснованно рассчитать, и (в) финансовый инструмент  имеет приемлемую модель оценки, причем исходные данные этой модели можно оценить достаточно достоверно, так как эти данные поступают с активных рынков.

97.
Справедливая стоимость финансового актива или финансового обязательства может определяться с помощью одного или нескольких общепринятых методов. В основе методов оценки должны лежать исходные данные, которыми пользуются участники рынка при расчете справедливой стоимости, в том числе исходные данные о ставках за досрочное погашение, норме оценочных убытков по выданным кредитам, а также исходные данные о процентной ставке и коэффициенте дисконтирования. В соответствии с параграфом 167 (а) необходимо раскрывать методы и существенные исходные данные, использованные при расчете справедливой стоимости.

98.
В основе определения справедливой стоимости лежит предположение о непрерывности деятельности компании, которая не имеет намерения или необходимости ликвидироваться, значительно сокращать масштабы своей деятельности или осуществлять операции на невыгодных условиях. Таким образом, справедливая стоимость не эквивалентна сумме, уплачиваемой или получаемой компанией при совершении сделки под принуждением, принудительной ликвидации или распродаже имущества в счет погашения долгов. Однако, при определении справедливой стоимости финансовых активов и финансовых обязательств компания учитывает свое текущее финансовое положение. Например, справедливая стоимость финансового актива, который компания намеревается продать в ближайшем будущем, определяется исходя из предполагаемой выручки от его реализации. Сумма денег, которая может быть выручена от такой продажи, определяется такими факторами, как текущая ликвидность и емкость рынка данного актива.

99.
Наличие опубликованных котировок на активном рынке, как правило, является наилучшим показателем справедливой стоимости. Соответствующей рыночной котировкой для имеющегося актива  и выпускаемого обязательства обычно считается текущая цена спроса, а для приобретаемого актива или имеющегося обязательства другой стороны – текущая цена предложения. В случае отсутствия информации о цене спроса и предложения основой определения текущей справедливой стоимости может служить цена самой последней сделки при условии, что с момента ее проведения и до отчетной даты не произошло существенных изменений экономических условий. Когда имеется соответствие между активами и обязательствами компания, оно может использовать в качестве базы для определения справедливой стоимости среднерыночные цены.

100.
Если рынок финансового инструмента не является активным, то опубликованные котировки, возможно, следует скорректировать в целях обеспечения достоверной оценки справедливой стоимости. Когда рынок не активен или недостаточно хорошо организован (например, имеется несколько «внебиржевых» рынков), или объемы сделок незначительны относительно общего количества подлежащих оценке торгуемых единиц финансового инструмента, рыночные котировки могут не соответствовать справедливой стоимости инструмента. В ряде случаев, когда объемы сделок относительно невелики, у маркет-мейкера по данному инструменту можно получить котировку более крупного пакета. В других случаях, а также при отсутствии рыночной котировки, для определения справедливой стоимости с достаточной степенью достоверности и удовлетворения требований настоящего Стандарта могут использоваться различные технические приемы оценки. Приемы, хорошо отработанные на финансовых рынках, включают сопоставление с текущей рыночной стоимостью другого очень похожего инструмента, анализ дисконтированных денежных потоков и модели оценки опциона. При анализе дисконтированного денежного потока компания использует коэффициент(ы) дисконтирования, равный (равные) преобладающей рыночной ставке процента для финансовых инструментов, имеющих аналогичные условия, включая кредитоспособность дебитора, оставшийся период действия зафиксированной в договоре процентной ставке, оставшийся срок до погашения основной суммы и валюта, в которой должны производиться выплаты.

101.
Если отсутствует рыночная цена финансового инструмента в целом, но в то же время функционирует рынок его составных элементов, то справедливая стоимость строится на основе соответствующих рыночных цен. Если отсутствует рынок финансового инструмента, но в то же время функционирует рынок аналогичного финансового инструмента, то справедливая стоимость строится на основе рыночной цены аналогичного финансового инструмента.

102. 
Существует множество ситуаций, не перечисленных в параграфах 95-101, когда оценочные стоимостные пределы, внутри которых находится справедливая стоимость, не являются значительными. Как правило, у компании имеется возможность рассчитать справедливую стоимость финансового актива, приобретенного у внешней стороны. Маловероятно, что компания приобретет финансовый инструмент, если она не рассчитывает после приобретения определить его достоверную справедливую стоимость. В Принципах КМСФО утверждается: «Во многих случаях стоимость и оценка должны определяться расчетным путем. Использование обоснованных расчетных величин является важной частью составления финансовой отчетности и не подрывает ее надежности.»

Прибыли и убытки при переоценке по справедливой стоимости

103.
Признанная в учете прибыль (убыток) от изменения справедливой стоимости финансового актива (финансового обязательства), который не является частью отношений хеджирования (см. параграфы 121-165), должна отражаться следующим образом:

(а) 
прибыль (убыток) по финансовому активу (обязательству), предназначенному для торговли, следует относить на чистую прибыль или убыток отчетного периода, в котором она (он) возникает (в этом отношении производный финансовый инструмент всегда должен рассматриваться как предназначенный для торговли, за исключением случая, когда он определен в качестве инструмента хеджирования. См. параграф 122);

(b)
прибыль (убыток) по финансовому активу, имеющемуся в наличии для продажи, следует:

(i) 
относить на чистую прибыль или убыток за период, в котором она (он) возникает; либо

(ii)
признавать непосредственно на счетах капитала в отчете о движении капитала (см. МСФО 1, Представление финансовой отчетности, параграфы 86-88) до момента продажи, погашения или иного выбытия финансового актива, или до того, как устанавливается факт обесценения финансового актива (см. параграфы 117-119), когда полученную прибыль (убыток), ранее признаваемую (признаваемый) на счетах капитала, необходимо отнести на чистую прибыль или убыток отчетного периода.

104.
Компании следует в качестве своей учетной политики выбрать либо параграф 103(b)(i), либо параграф 103(b)(ii) и применять эту политику ко всем своим финансовым активам, имеющимся в наличии для продажи (кроме случаев хеджирования - см. параграф 121).

105.
В соответствии с МСФО 8, Чистая прибыль или убыток за период, фундаментальные ошибки и изменения в учетной политике, добровольное изменение учетной политики производится только тогда, когда это изменение приведет к лучшему представлению событий или операций в финансовой отчетности компании. Совет полагает, что последнее вряд ли будет иметь место при переходе от учетной политики в соответствии с параграфом 103(b)(i) к учетной политике в соответствии с параграфом 103(b)(ii).

106.
Если компания учитывает операции по приобретению финансовых активов на дату расчетов (см. параграф 30), изменение справедливой стоимости актива, подлежащего получению в период между датой заключения сделки и датой расчетов, не признается в отношении активов, отражаемых по фактическим затратам или амортизированным затратам (за исключением убытков от обесценения активов). Однако в отношении активов, переоцениваемых по справедливой стоимости, изменение справедливой стоимости следует относить на чистую прибыль (убыток) или на счета капитала в соответствии с параграфом 103.

107.
Поскольку в основе определения финансового актива в качестве «предназначенного для торговли» лежит первоначальная цель его приобретения, компания не должна переводить в другие категории  финансовые активы, предназначенные для торговли, переоцениваемые по справедливой стоимости, в процессе управления этими активами. Компанию следует переводить финансовый актив в категорию «предназначенные для торговли» только в том случае, если последние сделки с ним свидетельствуют о стремлении к получению прибыли в краткосрочной перспективе, что служит обоснованием осуществления перевода в такую категорию (см. параграф 21).


Прибыли и убытки по финансовым активам и обязательствам, которые не переоцениваются по справедливой стоимости.

108.Прибыль (убыток) по финансовым активам и финансовым обязательствам, отраженным по амортизированным затратам (параграфы 73 и 93), признается в чистой прибыли или убытке тогда, когда либо  прекратилось  признания финансового актива или обязательства, либо произошло его обесценение, в том числе в процессе амортизации. Однако, если между финансовыми активами или обязательствами (хеджируемыми статьями) и инструментом хеджирования существует отношение хеджирования в соответствии с описанием в параграфах 121-152, бухгалтерский учет прибыли или убытка должен вестись в соответствии с параграфами 153-164.

Обесценение и безнадежная задолженность по финансовым активам

109. Обесценение финансового актива происходит в том случае, если его балансовая стоимость больше его оценочной возмещаемой суммы. По состоянию на каждую отчетную дату компании следует оценивать наличие объективных данных, свидетельствующих о возможном обесценении финансового актива или группы активов. При наличии таких данных компании необходимо рассчитать возмещаемую сумму актива или группы активов и признать в балансе убыток от обесценения в соответствии с параграфом 111 (для финансовых активов, отражаемых по амортизированным затратам) или параграфом 117 (для финансовых активов, переоцениваемых по справедливой стоимости).
110.
К объективным данным, свидетельствующим об обесценении (безнадежной задолженности в отношении) финансового актива или группы активов, относится следующая информация, ставшая известной владельцу актива:

(a) значительные финансовые трудности эмитента;

(b) фактическое нарушение договора, например, отказ или уклонение от уплаты процентов или основной суммы долга;

(c) предоставление кредитором льготных условий по экономическим или юридическим причинам, связанным с финансовыми трудностями заемщика, на что кредитор не решился бы ни при каких других обстоятельствах;

(d) высокая вероятность банкротства или финансовой реорганизации эмитента;

(e) признание убытка от обесценения данного актива в финансовой отчетности за предыдущий период;

(f) исчезновение активного рынка для этого финансового актива в связи с финансовыми трудностями; или

(g) ретроспективный анализ сроков погашения дебиторской задолженности, показывающий, что всю номинальную сумму дебиторской задолженности взыскать не удастся. 

Исчезновение активного рынка в связи с тем, что ценные бумаги компании прекратили свободное обращение на рынке, не свидетельствует об обесценении актива. Ухудшение рейтинга кредитоспособности компания само по себе не свидетельствует об обесценении, хотя оно может служить доказательством обесценения с учетом другой доступной информации.

Финансовые активы, учитываемые по амортизированным затратам

111.
Если существует вероятность того, что компания не сможет взыскать полную сумму долга (основную сумму и проценты) согласно договорным условиям ссуд, дебиторской задолженности или удерживаемых до погашения инвестиций, учитываемых по амортизированным затратам, то имеет место убыток от обесценения или от безнадежной задолженности. Сумма убытка представляет собой разность между балансовой стоимостью актива и текущей стоимостью ожидаемых будущих потоков денежных средств, дисконтированных с использованием первоначальной эффективной ставки процента по финансовому инструменту (возмещаемая сумма). Денежные потоки, связанные с краткосрочной дебиторской задолженностью, как правило, не дисконтируются (см. параграф 74). Балансовая стоимость актива уменьшается до его оценочной возмещаемой суммы непосредственно или с использованием счета оценочного резерва в зависимости от ситуации. Сумму убытка необходимо отнести на чистую прибыль или убыток отчетного периода.

112.
Обесценение и безнадежную задолженность следует можно оценивать и признавать в индивидуальном порядке применительно к финансовым активам, которые сами по себе являются значительными. Обесценение и безнадежная задолженность могут оцениваться и признаваться в целом для группы схожих финансовых активов, которые по отдельности не удовлетворяют критериям обесценения. 

113.
Обесценение финансового актива, отражаемого по амортизированным затратам, определяется путем использования первоначальной эффективной ставки процента финансового инструмента, так как дисконтирование по текущей рыночной ставке процента фактически означало бы применение оценки по справедливой стоимости к финансовым активам, которые в соответствии с настоящим Стандартом оцениваются по амортизированным затратам. Если ставка процента по ссуде, дебиторской задолженности или удерживаемым до погашения инвестициям является переменной, то в качестве коэффициента дисконтирования, используемого для определения возмещаемой суммы согласно параграфу 111, применяется текущая эффективная процентная ставка (ставки), устанавливаемая в соответствии с договором. Вместо проведения таких расчетов справедливой стоимости кредитор может оценить обесценение финансового актива на основе справедливой стоимости инструмента, используя при этом существующую на данный момент рыночную цену. В случае, если актив передан в залог и его владелец, вполне вероятно, будет лишен права выкупа, величина обесценения определяется владельцем актива на основе справедливой стоимости залога.

114.
Если в последующем периоде сокращается величина обесценения или сумма безнадежной задолженности, и это сокращение можно объективно связать с событием, случившимся после частичного списания активов (например, с повышением рейтинга кредитоспособности дебитора), то сумму частичного списания следует восстанавливать либо непосредственно, либо с использованием счета оценочного резерва В результате восстановления балансовая стоимость финансового актива не должна превышать ту величину амортизированных затрат, которая была бы отражена на дату восстановления суммы частичного списания, произведенного в отношении стоимости финансового актива, если бы обесценение актива не было признано. Восстановленную сумму следует отнести на чистую прибыль или убыток отчетного периода.

115.
Балансовую стоимость финансового актива, не отражаемого по справедливой стоимости в связи с тем, что его справедливую стоимость нельзя определить с достаточной степенью достоверности (параграф 69(с)), следует тестировать на предмет обесценения по состоянию на каждую отчетную дату на основе анализа ожидаемых чистых поступлений денежных средств. При наличии признаков обесценения величина убытка от обесценения такого финансового актива представляет собой разницу между его балансовой стоимостью и текущей стоимостью ожидаемых будущих потоков денежных средств, дисконтированных с использованием текущей рыночной ставки процента для сходного финансового инструмента (возмещаемой суммой).

Процентный доход после признания обесценения
116.
Начиная с момента частичного списания стоимости финансового актива до его оценочной возмещаемой суммы, процентный доход затем признается на основе процентной ставки, использованной для дисконтирования будущих потоков денежных средств в целях определения возмещаемой суммы. Кроме того, после первоначального признания убытка от обесценения компании следует тестировать данный актив на предмет его дальнейшего обесценения по состоянию на последующие отчетные даты (см. параграф 110(е)). В параграфе 30 МСФО 18 содержится методика признания процентного дохода по финансовым активам, не подвергшимся обесценению.
Финансовые активы, переоцениваемые по справедливой стоимости

117.
Если убыток по финансовому активу, отраженному по справедливой стоимости (возмещаемая сумма ниже первоначальных затрат на приобретение), был отнесен непосредственно на счета учета капитала в соответствии с параграфом 103(b)(ii) и имеются объективное данные (см. параграф 110), свидетельствующие об обесценении актива, то весь накопленный чистый убыток, отнесенный непосредственно на счета капитала, необходимо списать со счетов капитала и отнести на чистую прибыль или убыток отчетного периода, даже если не было прекращено признание финансового актива.

118.
Сумма убытка, которую следует списать со счетов учета капитала и отразить в чистой прибыли или убытке, представляет собой разницу между затратами на приобретение актива (за вычетом каких-либо выплат основной суммы и амортизации) и текущей справедливой стоимостью (для долевых инструментов) или возмещаемой суммой (для долговых инструментов) за вычетом убытка от обесценения этого актива, ранее отраженного в чистой прибыли или убытке. Возмещаемой суммой долгового инструмента является текущая стоимость ожидаемых будущих потоков денежных средств, дисконтированных с использованием текущей рыночной ставки процента для сходного финансового инструмента

119.
Если в последующем периоде увеличивается справедливая стоимость или возмещаемая сумма финансового актива, отражаемого по справедливой стоимости, и это увеличение можно объективно связать с событием, случившимся после признания убытка чистой прибыли или убытках, то сумму убытка следует сторнировать с ее последующим отнесением  на чистую прибыль или убыток за период.
Учет по справедливой стоимости в ряде отраслей финансового рынка
120.
В некоторых странах в соответствии с национальным законодательством или существующей практикой компании в ряде отраслей финансового рынка оценивают практически все финансовые активы по справедливой стоимости. Примерами таких отраслей экономики в некоторых странах являются взаимные фонды, паевые инвестиционные фонды, брокеры и дилеры по ценным бумагам, страховые компании. В соответствии с настоящим Стандартом такие компании могут и в дальнейшем оценивать свои активы по справедливой стоимости, если их финансовые активы классифицируются согласно настоящему Стандарту как «имеющиеся в наличии для продажи» или «предназначенные для торговли».
Хеджирование

121.
Если существует отношение хеджирования между инструментом хеджирования и связанной с ним хеджируемой статьей в соответствии с описанием в параграфах 122-152, то учет прибыли или убытка ведется в соответствии с параграфами 153-164.

Инструменты хеджирования

122. В настоящем Стандарте при соблюдении положений параграфа 142 не установлено ограничений на использование производного инструмента в качестве инструмента хеджирования, за исключением продажи определенных опционов (см. параграф 124). Однако непроизводные финансовые активы или обязательства могут определяться в качестве инструментов хеджирования для целей учета при хеджировании только применительно к хеджированию валютного риска. Причиной такого ограничения являются различные методы оценки производных и непроизводных инструментов. Согласно настоящему Стандарту производные инструменты всегда рассматриваются в качестве «предназначенных для торговли» или хеджирования. Поэтому  производные инструменты (кроме производных инструментов, исполняемых путем поставки связанных с ними некотируемых долевых инструментов, стоимость которых нельзя определить с достаточной степенью достоверности) переоцениваются по справедливой стоимости, а изменения в справедливой стоимости относятся на чистую прибыль или убыток, либо на капитал, если инструмент хеджирует потоки денежных средств. С другой стороны, непроизводные инструменты иногда оцениваются по справедливой стоимости, при этом изменения в справедливой стоимости относятся на чистую прибыль или убыток; иногда – по справедливой стоимости, а изменения в справедливой стоимости отражаются на счетах капитала; в других случаях – по амортизированным затратам. Неограниченное использование непроизводных инструментов в качестве инструментов хеджирования приводит к несоответствиям в оценке.

123. 
Долевые ценные бумаги, выпущенные самой компанией, не являются ее финансовыми активами или финансовыми обязательствами, и, следовательно, не могут быть инструментами хеджирования. 

124.
Хеджирование связано с пропорциональным взаимозачетом доходов от изменений справедливой стоимости или потоков денежных средств, относящихся к  инструменту хеджирования, с одной стороны,  и к хеджируемой статье, с другой. Потенциальные убытки по опциону, продавцом которого является компания, могут быть значительно больше потенциального повышения стоимости соответствующей хеджируемой статьи. Таким образом, продажа опциона не эффективна для уменьшения риска потери чистой прибыли или убытка. Поэтому продажа опциона не является инструментом хеджирования, за исключением тех случаев, когда она используется в сочетании с покупкой опциона, в том числе встроенного в другой финансовый инструмент. Таким примером является продажа опциона, применяемого для хеджирования отзывного долгового инструмента. И наоборот, потенциальная прибыль при покупке опциона больше или равна убыткам, поэтому имеется возможность уменьшить риск потерь чистой прибыли или убытка от изменения справедливой стоимости или денежных потоков. Следовательно, покупка опциона отвечает требованиям инструмента хеджирования.

125.
Удерживаемые до погашения инвестиции, отражаемые по амортизированным затратам, могут являться эффективными инструментами хеджирования рисков, связанных с изменениями курсов иностранных валют. 

126.
Финансовый актив или финансовое обязательство, справедливую стоимость которого нельзя определить с достаточной степенью достоверности, не могут выступать в качестве инструмента хеджирования, за исключением непроизводного инструмента, (а) выраженного в иностранной валюте, (b) используемого при хеджировании валютного риска и (c) валютный элемент которого можно оценить с достаточной степенью достоверности.

Хеджируемые статьи

127.
Хеджируемой статьей может выступать признанный в балансе актив (обязательство), непризнанное в балансе твердое соглашение или ожидаемая сделка в будущем, в отношении которой пока отсутствуют обязательства, но существует высокая вероятность ее заключения («прогнозируемая сделка»). Хеджируемой статьей может быть (а) отдельный актив, обязательство, твердое соглашение или прогнозируемая сделка или (b) группа активов, обязательств, твердых соглашений или прогнозируемых сделок с аналогичными характеристиками риска. Удерживаемые до погашения инвестиции, в отличие от предоставленных ссуд и дебиторской задолженности, не могут выступать в качестве хеджируемой статьи в части, касающейся хеджирования процентного риска, так как определение инвестиций в категорию «удерживаемые до погашения» подразумевает отказ от учета соответствующих изменений процентных ставок. Однако удерживаемые до погашения инвестиции могут выступать в качестве хеджируемой статьи в части, касающейся хеджирования валютных  рисков  и рисков неплатежа. 

128.
При хеджировании финансового актива или обязательства хеджируемой статьей могут выступать риски, сопутствующие только части потоков денежных средств или справедливой стоимости, относящиеся к данному финансовому активу или обязательству,  при условии возможности оценки степени эффективности хеджирования.

129.
Нефинансовый актив или обязательство может выступать хеджируемой статьей только (а) в части валютных рисков или (b) целиком применительно ко всем рискам, так как очень сложно выделить и оценить соответствующую часть потоков денежных средств или изменений справедливой стоимости, которая относится непосредственно к конкретным рискам, за исключением валютных.
130.
В связи с тем, что изменения цены составной части или элемента нефинансовой статьи, как правило, не оказывают предсказуемого или поддающегося количественной оценке влияния на цену всей статьи, которое сопоставимо, например, с влиянием изменения рыночных ставок процента на курс облигации, нефинансовый актив (обязательство) выступает в качестве хеджируемой статьи только целиком.

131.
Один и тот же инструмент хеджирования может использоваться для хеджирования двух и более видов риска при условии, что (а) можно достаточно четко определить хеджируемые риски, (b) можно наглядно показать степень эффективности хеджирования и (c) можно обеспечить конкретное использование инструмента хеджирования, а также точно определить позиции по различным рискам.

132.
Если сходные активы или сходные обязательства объединяются и хеджируются в виде группы, то отдельные активы или отдельные обязательства в этой группе будут в равной степени подвергаться риску, от которого они хеджируются. Более того, предполагается, что изменение в части справедливой стоимости, относящейся к хеджируемому риску каждого отдельного элемента группы, практически пропорционально общему изменению в части справедливой стоимости, относящейся к хеджируемому риску всей группы.

133.
Так как степень эффективности хеджирования следует определять путем сопоставления изменения стоимости или денежных потоков инструмента хеджирования (или группы сходных инструментов хеджирования) и хеджируемой статьи (или группы сходных хеджируемых статей), то сопоставление инструмента хеджирования с общей сальдированной позицией, а не с конкретной хеджируемой статьей (например, сальдо всех активов с фиксированной ставкой и обязательств с фиксированной ставкой, имеющих один и тот же срок погашения) не отвечает требованиям учета при хеджировании. Однако, можно примерно таким же образом воздействовать на чистую прибыль или убыток при учете данного отношения хеджирования, определив часть базисных статей в качестве хеджируемой позиции. Например, активы банка составляют 100 единиц, а обязательства с аналогичными рисками и условиями – 90 единиц. Если банк хочет захеджировать сальдо в размере 10, он может определить в качестве хеджируемой статьи активы в сумме 10 единиц. В случае, если активы и обязательства являются инструментами с фиксированной ставкой процента, то такое использование активов представляет собой хеджирование справедливой стоимости, а при переменной ставке процента – хеджирование потоков денежных средств. Точно так же, если у компании имеется твердое соглашение осуществить покупку в иностранной валюте в размере 100 и твердое соглашение осуществить продажу в иностранной валюте в размере 90, оно может захеджировать сальдированную сумму (10) путем приобретения производного инструмента и использования его в качестве инструмента хеджирования, связанного с твердым соглашением осуществить покупку в размере 10 единиц. 

134.
Для целей учета при хеджировании определять в качестве инструментов хеджирования можно  только производные инструменты с участием стороны, внешней по отношению к компании. Хотя отдельные компании в рамках группы, представляющей сводную отчетность,  или подразделения в рамках одной компании могут заключать сделки по хеджированию с другими компаниями в рамках группы компаний или другими подразделениями в рамках одной компании, прибыли и убытки от таких сделок исключаются при сведении отчетности. Поэтому в процессе сведения отчетности для сделок по хеджированию в рамках группы компаний или одной компании не применяется порядок учета, используемый для сделок хеджирования. 

135.
Твердое обязательство по поглощению компании в ходе объединения бизнеса не может являться хеджируемой статьей за исключением той его части, которая имеет отношение к валютному риску. Это связано тем, что не представляется возможным точно определить и оценить степень других хеджируемых рисков. Здесь речь идет о хеджировании общего предпринимательского риска.
Учет при хеджировании

136.
В учете при хеджировании в чистой прибыли или убытке симметрично признаются взаимозачитываемые результаты изменений в справедливой стоимости инструмента хеджирования и соответствующей хеджируемой статьи.

137.
Существуют три вида отношений хеджирования:

(a) хеджирование справедливой стоимости: хеджирование убытков от изменений в справедливой стоимости признанного в балансе актива (обязательства) или определенной доли такого актива (обязательства), которое относится к конкретному риску и оказывает влияние на чистую прибыль отчетного периода;

(b) хеджирование денежных потоков: хеджирование убытков от изменений денежных потоков, которое (i) относится к конкретному риску, связанному с признанным в балансе активом или обязательством (например, хеджирование всех или отдельных будущих выплат процентов по долговому обязательству с переменной процентной ставкой) или с ожидаемой сделкой (например, хеджирование ожидаемой покупки или продажи), а также (ii) оказывает влияние на чистую прибыль или убыток отчетного периода. Хеджирование непризнанного в балансе твердого соглашения на покупку или продажу актива по фиксированной цене, выраженной в валюте отчетности компании, учитывается как хеджирование денежных потоков, даже несмотря на риск изменения справедливой стоимости; и

(c) хеджирование чистых инвестиций в зарубежную компанию в соответствии с МСФО 21, Влияние изменений валютных курсов.

138.
Примером хеджирования справедливой стоимости является хеджирование риска, связанного с изменением справедливой стоимости долгового инструмента с фиксированной ставкой в результате изменения  процентных ставок. Такое хеджирование может осуществлять как эмитент, так и владелец финансового инструмента. 

139. 
Примерами хеджирования денежных потоков являются:

(a) хеджирование будущего валютного риска, связанного с непризнанным в балансе договорным обязательством авиакомпании купить самолет по фиксированной сумме в иностранной валюте;

(b) хеджирование изменения в цене топлива, связанного с непризнанным в балансе договорным обязательством энергетической компании купить топливо по фиксированной сумме в местной валюте; и

(c) использование свопа для фактического перевода долга с плавающей ставкой в долг с фиксированной ставкой (это хеджирование будущей сделки, при этом хеджируемыми будущими денежными потоками являются предстоящие выплаты процентов).

140.
Хеджирование твердого соглашения, выраженного в собственной валюте отчетности компании, является скорее хеджированием риска изменения справедливой стоимости, чем денежных потоков. Тем не менее, такое хеджирование согласно настоящему Стандарту учитывается как хеджирование денежных потоков, а не справедливой стоимости. Это позволяет не признавать в качестве актива (обязательства) твердое соглашение, если оно в соответствии с существующей практикой бухгалтерского учета не признается таковым.

141.
В соответствии с МСФО 21 зарубежная компания – это зарубежное производство, деятельность которого не является неотъемлемой частью деятельности отчитывающегося компания. Согласно МСФО 21 все курсовые разницы при пересчете финансовой отчетности зарубежной компании в валюту отчетности материнской компании классифицируются как собственный капитал до реализации чистой инвестиции.

142.
Согласно настоящему Стандарту к отношению хеджирования можно применять специальный учет при хеджировании в соответствии с параграфами 153-164 тогда и только тогда, когда выполнены все следующие условия:

(a) с самого начала отношений хеджирования, задачи компании в области управления риском и стратегия осуществления хеджирования излагаются в официальной документации. В этой документации следует определить инструмент хеджирования, связанную с ним хеджируемую статью или сделку, характер хеджируемого риска, а также установить, каким образом компания будет оценивать эффективность инструмента хеджирования применительно к уменьшению потерь от непосредственно связанных с хеджируемым риском изменений справедливой стоимости хеджируемой статьи и денежных потоков хеджируемой сделки;

(b) ожидается, что хеджирование окажется высокоэффективным инструментом (см. параграф 146), обеспечивающим компенсацию связанных с хеджируемым риском изменений справедливой стоимости или денежных потоков в соответствии со стратегией управления рисками, изначально сформулированной для данного конкретного отношения хеджирования;

(c) при хеджировании денежных потоков необходима высокая вероятность совершения подлежащей хеджированию ожидаемой сделки, которой должен сопутствовать риск изменений денежных потоков, влияющих в конечном итоге на чистую прибыль или убыток;

(d) эффективность хеджирования можно оценить с достаточной степенью достоверности, т.е. можно достоверно определить справедливую стоимость или оценить денежные потоки хеджируемой статьи, а также справедливую стоимость инструмента хеджирования (см. параграф 95, в котором приводятся разъяснения относительно справедливой стоимости); и

(e) постоянно проводилась оценка хеджирования, в результате чего была установлена его высокая эффективность на протяжении всего отчетного периода.

143.
В случае процентного риска степень эффективности хеджирования можно оценить, подготовив график выплаты процентов, отражающий сокращение всей открытой процентной позиции или ее части (по каждой фазе графика выплаты процентов) в результате суммирования элементов и хеджирования их сальдо при условии, что такое сальдо можно связать с соответствующим требованием или обязательством, а также оценить степень корреляции по отношению к данному требованию или обязательству.

144.
Как правило, можно всегда однозначно определить справедливую стоимость всего инструмента хеджирования в целом, при этом факторы, вызывающие изменение справедливой стоимости, являются взаимозависимыми. Таким образом, компания при отношении хеджирования использует весь инструмент хеджирования в целом. Исключения допускаются только в следующих случаях: (а) разделение внутренней и временной стоимостей опциона, когда хеджируется только изменение внутренней стоимости опциона, в то время как оставшийся элемент опциона (его временная стоимость) не принимается в расчет и (б) разделение курса форвардного контракта на процентный элемент и цену «спот». В рамках данных исключений признается возможность отдельного определения внутренней стоимости опциона и форвардной премии. Требованиям учета при хеджировании может соответствовать динамическая стратегия хеджирования, в которой проводится оценка и внутренней, и временной стоимостей опциона. 

145.
При отношении хеджирования может использоваться определенная часть инструмента хеджирования, например, 50% от его номинальной стоимости. Однако, не разрешается использовать отношение хеджирования в течение неполного периода обращения инструмента хеджирования.

Оценка эффективности хеджирования
146.
Как правило, хеджирование считается высокоэффективным, если с самого начала и вплоть до окончания хеджирования компания может рассчитывать на то, что изменения справедливой стоимости или денежных потоков хеджируемой статьи почти полностью компенсируются изменениями справедливой стоимости или денежных потоков инструмента хеджирования, при этом фактически достигнутые результаты колеблются в пределах от 80% до 125%. Например, если убыток по инструменту хеджирования составляет 120, а прибыль по инструменту на денежном рынке равняется 100, то результаты компенсации можно оценить на уровне 120/100, т.е. 120 процентов, или 100/120, т.е. 83 процента. Компания может сделать вывод, что хеджирование оказалось высокоэффективным.

147.
Метод, используемый компанией для оценки эффективности хеджирования, будет зависеть от стратегии управления риском. В некоторых случаях компания применяет различные методы для различных видов хеджирования. Если основные условия инструмента хеджирования и хеджируемого актива (обязательства) в целом или хеджируемой ожидаемой сделки совпадают, то относящиеся к хеджируемому риску изменения справедливой стоимости и денежных потоков полностью компенсируются, начиная с момента вступления хеджирования в силу и вплоть до его завершения. Например, процентный своп, вероятно, окажется эффективным способом хеджирования, если номинальная и основная суммы, сроки, даты пересмотра ставки процента, даты получения и выплаты процентов или основной суммы, а также методы оценки процентных ставок одинаковы для инструмента хеджирования и хеджируемой статьи.

148.
С другой стороны, иногда инструмент хеджирования только частично уменьшает хеджируемый риск. Например, хеджирование нельзя считать достаточно эффективным, когда инструмент хеджирования и хеджируемая статья выражены в различных валютах, при этом их курсы не изменяются в одной связке. Кроме того, не будет эффективным хеджирование процентного риска при помощи производного инструмента, если изменение справедливой стоимости производного инструмента частично обусловлено риском неплатежа контрагента.

149.
Специальный учет при хеджировании допустим только в том случае, если хеджирование затрагивает конкретно определенный и обозначенный риск, а не риски хозяйственной деятельности всей компании в целом, при этом хеджирование должно, в конечном счете, влиять на чистую прибыль или убыток компании. Хеджирование риска морального устаревания активов или риска конфискации имущества органами государственной власти не отвечает требованиям учета при хеджировании; степень эффективности нельзя определить, так как указанные риски невозможно оценить с достаточной степенью достоверности.

150.
Долевые инвестиции не могут выступать хеджируемой статьей при хеджировании справедливой стоимости, так как в рамках метода учета по долевому участию в чистой прибыли (убытке) признается доля участия инвестора в начисленной чистой прибыли (убытке) ассоциированной компании, а не изменения справедливой стоимости. Если бы долевая инвестиция выступала в качестве хеджируемой статьи, ее пришлось бы корректировать как с учетом изменений справедливой стоимости, так и с учетом начисленной прибыли (убытка). В результате получался бы двойной счет, так как изменения справедливой стоимости включают в себя начисленную прибыль (убыток). По той же самой причине инвестиции в дочернюю компанию не могут быть хеджируемой статьей в рамках хеджирования справедливой стоимости, так как при сведении отчетности в чистой прибыли или убытке признается доля участия материнской компании в начисленной чистой прибыли (убытке) дочерней компании, а не изменения справедливой стоимости. Иначе обстоит дело с хеджированием чистых инвестиций в зарубежную дочернюю компанию. Здесь не возникает двойного счета потому, что осуществляется хеджирование валютного риска, а не справедливой стоимости инвестиций.

151.
В настоящем Стандарте не устанавливается единый метод оценки эффективности хеджирования. При формулировке стратегии хеджирования необходимо описать процедуры оценки его эффективности. В процедурах следует указать,  будет ли подвергаться оценке вся прибыль (убыток) инструмента хеджирования или временная стоимость инструмента хеджирования исключается из рассмотрения. Оценка эффективности хеджирования должна проводиться, как минимум, в момент подготовки годового или промежуточного финансового отчета компании. При совпадении основных условий инструмента хеджирования и хеджируемого требования или обязательства (а не выбранных денежных потоков) или хеджируемой ожидаемой сделки компания может обоснованно предположить, что с самого начала удастся обеспечить полный взаимозачет связанных с хеджируемым риском изменений справедливой стоимости или денежных потоков. Например, компания может заранее сделать допущение о высокой эффективности форвардного контракта при хеджировании ожидаемой покупки товара и об отсутствии необходимости в будущем относить на чистую прибыль или убыток последствия неэффективного хеджирования, если:

(a) форвардный контракт на покупку того же самого количества того же самого товара заключается в то же самое время и в том же самом месте, что и хеджируемая ожидаемая сделка купли;

(b) справедливая стоимость форвардного контракта в самом начале равна нулю; и

(c) либо изменение дисконта или премии по форвардному контракту исключается из оценки эффективности хеджирования и относится непосредственно на чистую прибыль или убыток, либо изменения предполагаемых денежных потоков от ожидаемой сделки зависят от цены товара по форвардным сделкам.

152.
При оценке эффективности хеджирования компании, как правило, приходится учитывать стоимость денег во времени. Фиксированная ставка по хеджируемой статье не обязательно должна совпадать с фиксированной ставкой по свопу, используемому при хеджировании справедливой стоимости. Точно так же переменная ставка по процентному активу (обязательству) необязательно совпадает с переменной ставкой по свопу, используемому при хеджировании денежных потоков. Справедливая стоимость свопа выявляется при расчетах по сальдированной сумме. Фиксированная и переменная ставки по свопу могут поменяться, не оказав влияния на расчеты по сальдированной сумме при условии, что обе меняются на одну и ту же величину.

Хеджирование справедливой стоимости

153.
Если в течение отчетного периода хеджирование справедливой стоимости удовлетворяет условиям параграфа 142, его необходимо учитывать следующим образом:

(a) прибыль (убыток) от переоценки инструмента хеджирования по справедливой стоимости следует незамедлительно относить на чистую прибыль или убыток; и

(b) балансовую стоимость хеджируемой статьи необходимо корректировать с учетом отнесенной к хеджируемому риску прибыли (убытка) по хеджируемой статье, которая (который) следует незамедлительно относить на чистую прибыль или убыток. Данное положение действует даже в том случае, когда оценка хеджируемой статьи проводится по справедливой стоимости, а изменения справедливой стоимости признаются непосредственно на счетах капитала согласно параграфу 103(b). То же самое относится к тем случаям, когда оценка хеджируемой статьи проводится по фактическим затратам.

154. В нижеследующем примере иллюстрируется практическое применение параграфа 153 к хеджированию риска, связанного с изменением справедливой стоимости инвестиций в долговой инструмент с фиксированной ставкой вследствие изменения процентных ставок. Данный пример представлен с позиции владельца финансового инструмента. В первый год инвестор покупает долговую ценную бумагу за 100 единиц, при этом ценная бумага классифицируется как «имеющаяся в наличии для продажи». В конце первого года текущая справедливая стоимость составляет 110 единиц. Поэтому рост курса на 10 единиц отражается на счетах капитала (допустим, инвестор выбрал именно этот метод), а балансовая стоимость увеличивается до 110 единиц. В целях сохранения стоимости ценной бумаги на уровне 110 единиц владелец осуществляет хеджирование путем приобретения производного инструмента. К концу второго года прибыль по производному инструменту составляет 5 единиц, при этом происходит соответствующее снижение справедливой стоимости долговой ценной бумаги.
Учет у инвестора, первый год:

Инвестиция в долговую ценную бумагу

           Денежные средства

Отразить покупку ценной бумаги.


Дебет    Кредит

100

                100

Инвестиция в долговую ценную бумагу

           Увеличение справедливой стоимости (отражается на счетах капитала)

Отразить увеличение справедливой стоимости производного инструмента.
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Учет у инвестора, второй год:

Производный актив

            Прибыль (отражается в чистой прибыли или убытке)

Отразить увеличение справедливой стоимости производного инструмента.

Убыток (отражается в чистой прибыли или убытке)

            Инвестиция в долговую ценную бумагу

Отразить уменьшение справедливой стоимости долговой ценной бумаги.
Дебет    Кредит

  5

                   5

  5

                   5

В конце второго года балансовая стоимость долговой ценной бумаги составляет 105 единиц, а балансовая стоимость производного инструмента – 5 единиц. Прибыль в размере 10 единиц отражается на счетах учета капитала вплоть до продажи долговой ценной бумаги, при этом прибыль подлежит амортизации в соответствии с параграфом 157.

155.
Если хеджируются только определенные риски, связанные с хеджируемой статьей, признанные в балансе изменения справедливой стоимости хеджируемой статьи, не относящиеся к хеджированию, следует отражать в соответствии с одним из двух методов, представленных в параграфе 103.
156.
Компании следует прекратить ведение учета при хеджировании, предусматриваемого параграфом 153, если возникает хотя бы одна из следующих ситуаций:

(a) либо срок обращения инструмента хеджирования истек, либо инструмент продан или исполнен (для этих целей замена или пролонгация инструмента хеджирования другим инструментом хеджирования не рассматривается как истечение или прекращение срока действия инструмента, если такая замена или пролонгация является частью документированной стратегии хеджирования компания); или

(b) хеджирование больше не отвечает критериям учета при хеджировании, описанным в параграфе 142.

157.
Корректировку балансовой стоимости хеджируемого процентного финансового инструмента следует амортизировать с использованием счета чистой прибыли или убытка. Амортизация начинается не позднее того момента, когда прекращается корректировка хеджируемой статьи с учетом изменений справедливой стоимости, относимых к хеджируемому риску. Амортизацию корректировки необходимо полностью завершить до срока погашения.
Хеджирование денежных потоков

158.
Если в течение отчетного периода хеджирование денежных потоков удовлетворяет условиям параграфа 142, его необходимо учитывать следующим образом:

(a) часть прибыли или убытка по инструменту хеджирования, эффективность которого была установлена (см. параграф 142), следует отнести непосредственно на счета капитала в отчете об изменениях в капитале (см. МСФО 1, параграфы 86-88); и

(b) неэффективную часть следует отразить:

(i) непосредственно в чистой прибыли или убытке, когда инструмент хеджирования является производным; и

(ii) в соответствии с параграфом 103 в тех редких случаях, когда инструмент хеджирования не является производным.

159.
В частности, хеджирование денежных потоков учитывается следующим образом:

(а) 
выделенная часть собственного капитала, связанная с хеджируемой статьей, корректируется с учетом меньшего из двух следующих показателей (в абсолютном выражении):

(i) 
полученная прибыль (убыток) по инструменту хеджирования, необходимая для компенсации полученного изменения ожидаемых в будущем денежных потоков, произошедшего с начала хеджирования, за исключением ее (его) неэффективной части, указанной в параграфе 158(b); и

(ii) 
справедливая стоимость полученного изменения ожидаемых в будущем денежных потоков по хеджируемой статье, произошедшего с начала хеджирования;

(b) 
оставшаяся часть прибыли или убытка по инструменту хеджирования (не являющемуся эффективным хеджированием) относится, соответственно, либо на чистую прибыль или убыток, либо непосредственно на счета капитала согласно параграфам 103 и 158; и

(с) 
если в стратегии управления риском, представленной компанией в документах применительно к конкретному отношению хеджирования, из оценки эффективности хеджирования (см. параграф 142(а)) исключается определенная часть прибыли (убытка) или соответствующих денежных потоков по инструменту хеджирования, то исключенную часть прибыли или убытка следует признавать в соответствии с параграфом 103.

160.
Если хеджируемое твердое соглашение (ожидаемая сделка) приводит к признанию актива или обязательства, то в момент признания этого актива или обязательства соответствующие прибыли или убытки, которые были отнесены непосредственно на счета учета капитала согласно параграфу 158, необходимо списать со счетов капитала и включить в первоначальную оценку стоимости приобретения или другой балансовой стоимости этого актива или обязательства. 

161.
Впоследствии прибыль (убыток) по данному инструменту хеджирования, включенная в первоначальную оценку стоимости приобретения или другой балансовой стоимости этого актива или обязательства, относится на чистую прибыль или убыток за тот период, в котором приобретенный актив (принятое обязательство) оказывает влияние на чистую прибыль или убыток (например, за те периоды, когда признаются амортизационные отчисления, процентные доходы или расходы, себестоимость продаж). К активам, возникающим при хеджировании ожидаемых сделок, применяются положения других Международных стандартов финансовой отчетности, касающиеся обесценения (см. МСФО 36, Обесценение активов) и чистой стоимости реализации запасов (см. МСФО 2, Запасы).
162.
Для всех случаев хеджирования денежных потоков, кроме рассматриваемых в параграфе 160, суммы, отнесенные непосредственно на счета учета капитала, следует отражать в чистой прибыли или убытке того же самого периода или периодов, в течение которых хеджируемое твердое соглашение или хеджируемая ожидаемая сделка оказывает влияние на чистую прибыль или убыток (например, когда реально происходит ожидаемая продажа).

163.
Компании следует прекратить ведение учета при хеджировании согласно параграфам 158-162, если возникает хотя бы одна из следующих ситуаций:

(a)
либо срок обращения инструмента хеджирования истек, либо инструмент продан или исполнен (для этих целей замена или пролонгация инструмента хеджирования другим инструментом хеджирования не рассматривается как истечение или прекращение срока действия инструмента, если такая замена или пролонгация является частью документированной стратегии хеджирования компания). В этом случае полученную прибыль (убыток) по инструменту хеджирования, первоначально отнесенную (отнесенный) непосредственно на счета капитала в период действия хеджирования (см. параграф 158(а)), следует отдельно отражать на счетах капитала до фактического совершения ожидаемой сделки. После совершения сделки применяются параграфы 160 и 162;

(b)
хеджирование больше не удовлетворяет критериям применения учета хеджирования, описанным в параграфе 142. В этом случае полученную прибыль (убыток) по инструменту хеджирования, первоначально отнесенную (отнесенный) непосредственно на счета учета капитала в период действия хеджирования (см. параграф 158(а)), следует отдельно отражать в капитале до фактического совершения порученной или ожидаемой сделки. После совершения сделки применяются условия параграфов 161 и 162; или

(c) 
предполагается, что порученная или ожидаемая сделка не будет совершена. В этом случае соответствующую чистую полученную прибыль (убыток), отнесенную непосредственно на счета учета капитала, следует отразить в чистой прибыли или убытке отчетного периода.

Хеджирование чистых инвестиций в зарубежную компанию

164.
Хеджирование чистых инвестиций в зарубежное производство (см. МСФО 21, Влияние изменений валютных курсов) следует учитывать аналогично хеджированию денежных потоков. 

(a) часть прибыли или убытка по инструменту хеджирования, эффективность которого была установлена (см. параграф 142), следует отнести непосредственно на счета учета капитала в отчете об изменениях в капитале (см. МСФО 1, параграфы 86-88); и

(b) неэффективную часть следует отразить:

(i) непосредственно в чистой прибыли или убытке, когда инструмент хеджирования является производным; и

(ii) в соответствии с параграфом 19 МСФО 21 в тех редких случаях, когда инструмент хеджирования не является производным.

Прибыль (убыток) по инструменту хеджирования, отнесенная (отнесенный) к эффективной части хеджирования, следует классифицировать аналогично положительным или отрицательным курсовым разницам, возникающим при переводе из одной валюты в другую.

Учет хеджирования в случае неприменимости специального порядка  учета при хеджировании
165.
Если к хеджированию нельзя применить специальный учет при хеджировании в связи с тем, что оно не соответствует критериям параграфа 142, то прибыли и убытки от изменений справедливой стоимости хеджируемой статьи, оцениваемой по справедливой стоимости после первоначального признания, отражаются одним из двух способов, представленных в параграфе 103. Корректировки справедливой стоимости инструмента хеджирования, являющегося производным финансовым инструментом, относятся на чистую прибыль или убыток.

Раскрытие информации

166.
Финансовая отчетность должна раскрывать всю необходимую информацию в соответствии с МСФО 32 за исключением того, что требования МСФО 32 к раскрытию дополнительной информации о справедливой стоимости (параграфы 77 и 88) не применяются к тем финансовым активам и финансовым обязательствам, которые отражаются по справедливой стоимости.

167.
При раскрытии учетной политики компании в состав информации, раскрываемой в соответствии с параграфом 47(b) МСФО 32, необходимо включить следующие данные:

(a) методы и значительные допущения, применяемые при оценке справедливой стоимости финансовых активов и финансовых обязательств, отражаемых по справедливой стоимости – указать отдельно для значительных классов финансовых активов (в параграфе 46 МСФО 32 представлены рекомендации по формированию классов финансовых активов);

(b) прибыли и убытки от изменений в справедливой стоимости имеющихся в наличии для продажи финансовых активов и финансовых обязательств, оцениваемых по справедливой стоимости после первоначального признания, относятся на чистую прибыль (убыток) отчетного периода или они признаются непосредственно на счетах капитала до продажи финансового актива; и

(c) для каждой категории из четырех  категорий финансовых активов, определенных в параграфе 10, раскрыть, по какой дате осуществляется учет имеющих «регулярный характер» операций по покупке или продаже финансовых активов: на дату заключения сделки или дату расчетов (см. параграф 30).

168.
При применении параграфа 167(а) раскрываются ставки за досрочное погашение обязательств, оценочные пределы убытков по кредитам и коэффициенты дисконтирования.
169.
В финансовой отчетности следует раскрыть всю следующую дополнительную информацию, касающуюся хеджирования:

(a) описание политики и целей компании в области управления финансовым риском, в том числе политики хеджирования каждого основного вида ожидаемой сделки (см. параграф 142(а));

Например, при хеджировании рисков, связанных с будущими продажами, в описании следует указать характер хеджируемых рисков, приблизительное число месяцев (лет) ожидаемых будущих продаж, покрытое хеджированием, и примерный процент от объема реализации в течение этого периода.
(b)
для инструментов хеджирования справедливой стоимости, хеджирования денежных потоков, хеджирования чистых инвестиций в зарубежную компанию отдельно раскрывается следующая информация:

(i) 
описание хеджирования;

(ii) 
описание финансовых инструментов, определенных в качестве инструментов хеджирования для данного хеджирования, и их справедливую стоимость по состоянию на отчетную дату;

(iii)
характер хеджируемых рисков;

(iv)
при хеджировании ожидаемых сделок – запланированные сроки совершения ожидаемых сделок, когда предполагается включить их в расчет чистой прибыли или убытка, а также описание ожидаемых сделок, в отношении которых больше не планируется использовать учет при хеджировании; и

(c) если прибыль (убыток) по производным и непроизводным финансовым активам и обязательствам, используемым в качестве инструментов хеджирования денежных потоков, была отнесена непосредственно на счета учета капитала в отчете об изменениях капитала, то раскрывается:

(i) сумма, признанная на счетах капитала в течение текущего периода;

(ii) сумма прибыли (убытка), списанная со счетов учета капитала и отнесенная на чистую прибыль или убыток за отчетный период; и

(iii) сумма, списанная со счетов капитала и включенная в первоначальную оценку стоимости приобретения или другой балансовой стоимости актива или обязательства в рамках хеджируемой ожидаемой сделки в течение текущего периода (см. параграф 160).

170.
В финансовой отчетности следует раскрыть всю следующую дополнительную информацию, касающуюся финансовых инструментов:

(а)
если прибыль (убыток) от переоценки по справедливой стоимости финансовых активов, «имеющихся в наличии для продажи» (не связанных с процессом хеджирования), была отнесена непосредственно на счета капитала в отчете об изменениях капитала, то раскрывается:

(i) сумма, признанная на счетах учета капитала в течение текущего периода; и

(ii) сумма прибыли (убытка), списанная со счетов учета капитала и отнесенная на чистую прибыль или убыток за отчетный период.

(b)
если не выполняется предположение о возможности достоверного определения справедливой стоимости всех финансовых активов, попавших в категорию «имеющиеся в наличии для продажи» или «предназначенные для торговли» (см. параграф 70), и компания вынуждена оценивать такие финансовые активы по амортизированным затратам, этот факт необходимо раскрыть, а также привести описание финансовых активов, указать их балансовую стоимость, причины, препятствующие достоверному определению справедливой стоимости, оценочные стоимостные пределы, внутри которых, скорее всего, находится справедливая стоимость. Кроме того, следует раскрывать факт продажи финансовых активов, справедливую стоимость которых ранее не удавалось определить с достаточной степенью достоверности, их балансовую стоимость на момент продажи, размеры признанных в балансе прибылей или убытков.

(с)
следует раскрывать значительные статьи доходов, расходов, прибылей и убытков по финансовым активам и финансовым обязательствам, либо отнесенные на чистую прибыль или убыток, либо отраженные как отдельная составная часть капитала. Для этих целей:

(i) 
общие процентные доходы и общие процентные расходы (в обоих случаях на основе фактических затрат на  приобретение) следует раскрывать отдельно;

(ii)
применительно к «имеющимся в наличии для продажи» финансовым активам, скорректированным по справедливой стоимости после их первоначального приобретения, -- общие прибыли и убытки, возникающие в случае прекращения признания таких финансовых активов и относимые на чистую прибыль или убыток отчетного периода, следует отражать отдельно от общих прибылей и убытков, возникающих при корректировках признанных активов и обязательств по справедливой стоимости, относимых на чистую прибыль или убыток отчетного периода (в отношении финансовых активов и обязательств, предназначенных для торговли, не требуется проводить подобное разграничение между «реализованными» и «нереализованными» прибылями и убытками);

(iii)
компании следует раскрывать сумму процентного дохода, начисленного, но не полученного по обесцененным ссудам согласно параграфу 116.

(d) 
если компания заключает соглашение о секьюритизации или договор РЕПО, необходимо отдельно раскрыть следующую информацию по таким сделкам, осуществляемым в течение текущего отчетного периода, а также по инвестициям, остающимся от сделок, осуществленных в предыдущие отчетные периоды:

(i)
характер и размеры таких сделок, в том числе описание залога и количественную информацию об основных допущениях, использованных при расчете справедливой стоимости новых и сохранившихся инвестиций;

(ii)
факты прекращения признания финансовых активов;

(е)
если компания перевела финансовый актив из категории активов, отражаемых по справедливой стоимости, в категорию активов, отражаемых по амортизированным затратам (см. параграф 92), то необходимо раскрыть причину перевода актива в такую категорию, а также сумму прибыли или убытка, ранее отражавшуюся на счетах учета капитала, которая в результате перевода в другую категорию была признана на счете чистой прибыли или убытка; и

(f)
отдельно для каждого значительного класса финансовых активов (в параграфе 46 МСФО 32 представлены рекомендации по формированию классов финансовых активов) следует раскрыть характер и сумму убытка от обесценения актива, или сумму частичного восстановления (сторнирования) убытка от обесценения финансового актива;

(g)  заемщик должен раскрывать балансовую стоимость финансовых активов, переданных в обеспечение обязательств, и (в соответствии с МСФО 32.47 (а) и МСФО 32.49 (g)) любые существенные сроки и условия договора в отношении заложенных активов; и

(h)   Кредитор должен раскрывать:

(i) справедливую стоимость принятого залога (как в  виде  финансового актива, так и нефинансового), который он может продать или перезаложить в случае дефолта;

(ii) справедливую стоимость залога, который продан или перезаложен; и

(iii) (в соответствии с МСФО 32.47(а) и МСФО 32.49(g)) любые существенные сроки и условия в отношении использования полученного залога.

Дата вступления в силу и переход к настоящему Стандарту

171.
Настоящий Международный стандарт финансовой отчетности вступает в силу для финансовой отчетности, охватывающей периоды, начинающиеся 1 января 2001 года или после этой даты. Более раннее его применение разрешается только по состоянию на начало финансового года, который заканчивается после 15 марта 1999 г. (даты опубликования настоящего Стандарта). Стандарт обратной силы не имеет.

172.
Переход к настоящему Стандарту следует осуществлять следующим образом:

(a) учетная политика в отношении признания, прекращения признания, оценки и учета при хеджировании, применяемая в финансовой отчетности за периоды до даты вступления в силу настоящего Стандарта, не должна пересматриваться «задним числом», и, следовательно, эта финансовая отчетность не подлежит переложению;

(b) положения настоящего Стандарта, касающиеся признания, прекращения признания и оценки, следует применять в будущем к используемым в качестве хеджирования сделкам, заключенным до начала финансового года, в котором первоначально применяется настоящий Стандарт. Поэтому, если находящийся на балансе финансовый инструмент, ранее использованный в качестве инструмента хеджирования, не соответствует условиям эффективного хеджирования, изложенным в параграфе 142, то с начала финансового года, в котором первоначально применяется настоящий Стандарт, учет при хеджировании перестает быть приемлемым. Учет за предыдущие финансовые годы не следует менять «задним числом» для обеспечения соответствия требованиям настоящего Стандарта. В параграфах 156 и 163 объясняется, как следует прекращать учет при хеджировании;

(c) в начале того финансового года, в котором первоначально применяется настоящий Стандарт, компании следует признать все производные инструменты в своем балансе в качестве активов или обязательств и оценить их по справедливой стоимости (кроме производных инструментов, исполняемых путем поставки связанных с ними некотируемых долевых инструментов, стоимость которых нельзя определить с достаточной степенью достоверности). В связи с тем, что все производные финансовые инструменты, за исключением определенных в качестве инструментов хеджирования, рассматриваются как предназначенные для торговли, разница между предыдущей балансовой стоимостью (которая, возможно, равнялась нулю) и справедливой стоимостью производных инструментов следует признать в качестве корректировки суммы нераспределенной прибыли по состоянию на начало финансового года, в котором первоначально применяется настоящий Стандарт (за исключением производных инструментов, использованных в качестве инструментов хеджирования);

(d) в начале финансового года, в котором первоначально применяется настоящий Стандарт, компанию следует применять критерии, описанные в параграфах 66-102, для выявления тех финансовых активов и обязательств, которые необходимо оценивать по справедливой стоимости, и тех, которые нужно оценивать по амортизированным затратам, после чего компанию следует проводить переоценку этих активов. Корректировку предыдущей балансовой стоимости необходимо признавать в качестве корректировки суммы нераспределенной прибыли по состоянию на начало финансового года, в котором первоначально применяется настоящий Стандарт;

(e) в начале финансового года, в котором первоначально применяется настоящий Стандарт, при хеджировании справедливой стоимости остатки на счетах существующих активов и обязательств следует отражать с учетом корректировки их балансовой стоимости для отражения справедливой стоимости инструмента хеджирования;

(f)
если политика компании в отношении учета хеджирования до применения настоящего Стандарта предусматривала активы и обязательства в виде отложенных прибылей или убытков от хеджирования денежных потоков, то в начале финансового года, в котором первоначально применяется настоящий Стандарт, эти отсроченные прибыли и убытки следует перевести в отдельную составную часть капитала таким образом, чтобы эти операции соответствовали критериям параграфа 142, а затем учитывать в соответствии с параграфами 160-162;

(g)
сделки, совершенные до начала финансового года, в котором первоначально применяется настоящий Стандарт, не следует использовать «задним числом» в качестве инструментов хеджирования;

(h)  если сделка по секьюритизации, отчуждению или прочему прекращению признания была заключена до начала финансового года, в котором первоначально применяется настоящий Стандарт, то учет данной сделки не следует менять «задним числом» для обеспечения соответствия требованиям настоящего Стандарта; и

(i)  в начале финансового года, в котором первоначально применяется настоящий Стандарт, компании следует классифицировать финансовый инструмент как капитал или обязательство в соответствии с параграфом 11 настоящего Стандарта.

�  Однако, даже если компания, передавшая актив,  отказывается от признания актива, в ряде случаев ей приходится включать в сводную отчетность специализированную компанию согласно Международному стандарту МСФО 27, Сводная финансовая отчетность и учет инвестиций в дочерние компании, и Интерпретации КМСФО ПКИ-12, Консолидация - Специализированные компании.
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